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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 邓丽霞 学    号 
20170111532

3 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
小优防丢挂件岳阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、熊老师问：你的产品特点是什么？ 

2、李老师问：你的产品优势是什么？ 

3、夏老师问：你为什么会把价格定为 30元/个？ 

学生回答记录 

1、学生答：采用了语音识别技术、报警装置和安装了聚合物锂电池；采用卡通、仿

真、商务等造型设计；采用了可循环使用的橡胶、塑料、皮质等绿色环保材料；价

格定为 30元/个。 

2、学生答：具有“能声控寻找”、“安全距离外自动报警”、“待机长”的特点；价格

为 30 元/个，较为“实惠”， 符合岳阳市消费者对防丢挂件的价格预期；有卡通、

仿真、商务等款式，具有“款式时尚、新颖”的特点；采用了橡胶、塑料、皮质等

绿色环保材料，“绿色环保、安全健康”。 

3、学生答：因为 63%以上的岳阳市消费者更喜欢价格在 25-40元之间的挂件配饰，

且本产品成本远低于 30元。 

 

答辩小组评分：    40      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 王梓骁 学    号 
20160111211

4 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
ZX运动鞋长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：本产品具有什么特点？ 

2、何老师问：本产品为什么具有这些特点？ 

3、肖老师问：你准备怎么推广？ 

学生回答记录 

1、学生答：本产品具有“防滑”、“透气”、“保护脚踝”、“舒适”、“滑轮收缩自如”、

“娱乐”的特点。 

2、学生答：因为本产品外底采用 YG复合材料，其内含橡胶，因此弹性强、非常耐

磨损，抓地力强、防滑；又因内含弹性硬纸板，因此透气、吸汗、轻便、灵活、舒

适。因此，本产品具有“防滑”、“透气”、“吸汗”的功能。因为本产品的后跟滑轮

采用了 U形槽弹簧开关设计，后跟滑轮可通过脚后跟敲击地面触发弹簧开关自动弹

出收起，在消费者有娱乐、放松等需要时能给消费者带来愉悦的感受，且收缩方

便。因此，它具有“娱乐”“能滑行且滑轮收缩自如”的功能。因为本产品采用纯

棉的弹性内靴设计，纯棉有利于消费者在运动中保护脚踝，并给运动后能给消费者

带来脚部的放松感和舒适感。因此，它具有“保护脚踝”、“舒适”的功能。 

3、学生答：我准备进行广告、公关和营业推广 

答辩小组评分：     40     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 刘祥 学    号 
20170111532

4 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
  班吉鸟按摩袜邵阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：你觉得你的按摩袜好在哪里？ 

2、何老师问：你觉得你的按摩袜定价是否符合邵阳市人民的消费预期？ 

3、肖老师问：你选择媒介时是怎么选的呢？ 

 

 

学生回答记录 

1、学生答：我的按摩袜“按摩效果好”、“透气性强”、“绿色环保”且性价比高。 

2、学生答：价格方面我做了调查，95%的邵阳市消费者希望具有“透气吸汗”、“绿

色环保”“按摩”功能袜子的价格为 15-22 元，我的定价为 19.9 元，符合邵阳市人

民的消费预期。 

3、学生答：我选择媒介时考虑了消费者对媒介的偏好，还有，我也考虑了我这个公

司的成本，不能太贵，且效果要不错。 

 

 

 

答辩小组评分：    40      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 邹菲 学    号 
20170111532

2 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
亚菲特智能保温杯永州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：为什么别人会买你的保温杯？ 

2、何老师问：你的保温杯是怎样控制温度的？ 

3、肖老师问：你的保温杯是怎么提醒消费者喝水的？ 

 

学生回答记录 

1、学生答：因为我们的保温杯具有智能显示温度、控制温度、食品级材质制作、智

能提醒喝水功能的产品特点。 

2、学生答：因为保温杯内有智能控温系统，因此产品不仅保温效果良好，且由于拥

有智能控温系统且能智能控温，因此，消费者只需轻触杯盖显示屏，就能制冷制热

水温随意设置。 

3、学生答：因为保温杯内安装了时钟装置，因此其拥有了智能提醒喝水功能：当水

杯内发出滴滴声和闪光时就是提醒该喝水了。 

答辩小组评分：     40     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 陈鸿 学    号 
20170111520

4 
指导教师 

旷健玲   

 

毕业设计

题目 
希望水果王饼干长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、王老师问：你们的饼干与别人的相比，具有什么？ 

2、夏老师问：你们的饼干是怎样做到既“易饱腹”、“减肥”，又“营养美味”的？ 

3、熊老师问：你们的饼干的价格是根据什么制定的？ 

学生回答记录 

1、学生答：我们的饼干与别人的相比，具有“易饱腹”、“减肥”、“营养美味”、“方

便携带”、“美观”的特点。 

2、学生答：我们的饼干内含大量水果果肉，且水果都产自于海南、新疆等地，因此

水果种类繁多、果肉营养比较多。而且不同口味的希望水果王饼干都含有大量的纤

维素和果胶，纤维素和果胶能够促进肠道蠕动与排便，对人体消化系统很好，不会

长胖、可以减肥。此外，小麦吃了容易饱腹。因此，希望水果王饼干既“易饱腹”、

“减肥”，又“营养美味”。 

3、学生答：我们的饼干选材来自于国内，原材料物美价廉，因此成本较低；又因为

长沙市消费者者对 800g 水果饼干的价格承受能力为 12-18元，因此，我们把价格定

为 15元/盒(800g）。 

答辩小组评分：    40      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 梁鑫 学    号 
20170111520

9 
指导教师 

旷健玲_ 

 

毕业设计

题目 
  彗星可乐长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、肖老师问：为什么你会选择彗星可乐放在长沙上市？ 

2、李老师问：彗星可乐为什么会具有“低糖低脂”的特征？ 

3、何老师问：彗星可乐为什么会具有“提神醒脑”的功效？ 

学生回答记录 

1、学生答：这个我做了调查，长沙人对“低糖低脂”、“提神醒脑”、价格也不高的

饮料有较强的购买欲望，而彗星可乐是符合这个条件的。所以我们准备在长沙上市。 

2、学生答：彗星可乐只含有少量糖，因此具有“低糖低脂”的特征。 

3、学生答：因为彗星可乐中含有薄荷叶，而薄荷叶能提振精神的作用，因此彗星可

乐比其他可乐更具有提神醒脑之功效。 

答辩小组评分：   40       分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级   营销 1701班 

姓   名 王龙威 学    号 
20170111513

1 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
路易床上书桌长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、王老师问：与其他品牌的床上书桌相比，路易床上书桌的具有什么优势？ 

2、夏老师问：路易床上书桌是怎样做到“收缩自如、方便实用”的？ 

3、李老师问：为什么路易床上书桌具有“天然、环保、无污染”、“美观”的特征？ 

学生回答记录 

1、学生答：与其他品牌的床上书桌相比，路易床上书桌具有“天然、环保、无污染”、

“美观”、“收缩自如、方便实用”、“宽大、舒适”、“性价比高”的优势。 

2、学生答：由于路易床上书桌使用了滑轮折叠方法，其可使用钉子将产品安装在

墙上，且能伸缩自如，需要时可将桌板打开，不需要时则可将桌板折叠后紧贴墙

面。同时，桌板上所安装的滑轮能让桌板进行前后滑动，并可由消费者自由将其固

定到一个合适的位置，这使消费者在使用时非常方便，且非常实用。因此，路易床

上书桌具有“收缩自如、方便实用”的特征。 

3、学生答：由于路易床上书桌的主要原材料是上好的云南香木，该香木是一种较为

常见、价格较低的天然木质产品，对人无危害，且自带清香，木质紧致，不容易损

坏。植物高光液是从植物里提取出来的汁液，其有油漆的作用，可使桌子的颜色变

得更亮，且能去除异味和弥补书桌制作过程中产品的细小缺角。因此，路易床上书

桌具有“天然、环保、无污染”、“美观”的特征。 

答辩小组评分：   36       分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 熊琦兰 学    号 
20170111521

0 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
心动水果茶永州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：心动水果茶的消费人群是谁？ 

2、何老师问：为什么说心动水果茶是天然的、既能排毒养颜又能瘦身减肥的水果茶？ 

3、肖老师问：为什么心动水果茶会采用低温冷泡的方式？ 

学生回答记录 

1、学生答：心动水果茶消费群体定位于永州市 90 后人群。因为这类人群喜欢

能冷泡、且能排毒养颜又能瘦身减肥的茶，且具有一定的经济能力和消费能力，所

以他们是消费水果茶的主要人群。 

2、学生答：由于心动水果茶的主要成分是玫瑰果干、葡萄、奇异果等水果干。

其中的玫瑰果干中含有大量维 C、硒、黄酮类物质、胡萝卜素、类黄酮、果酸、单宁

酸、果胶、糖类、氨基酸和必需脂肪酸等人体所需的营养物质，非常有利于人体健

康；葡萄、奇异果等水果的果肉可以促进肠胃蠕动、增强体质，对心血管疾病也有

保健作用。因此，心动水果茶是一种天然的、既能排毒养颜又能瘦身减肥的水果茶。 

3、学生答：因为低温冷泡的方式可使茶中的单宁酸和咖啡因不易溶出，从而有

利于减少茶的苦涩感，同时，冷泡可使有甜味的氨基酸分子先溶解出来，因此，心

动水果茶比其他品牌的水果茶更甜；此外，冷泡只要有水就能制作出来，比用开水

泡更为简单方便，且不会烫手。 

答辩小组评分：    42      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级   营销 1703班 

姓   名 黄智利 学    号 
20170111530

4 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
LZ耳机郴州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：LZ耳机为什么会选择在郴州上市？ 

2、何老师问：为什么使用 LZ耳机可实现“3D 立体场景、逼真的环绕音效”？ 

3、肖老师问：为什么 LZ耳机可实现“零噪音”的效果? 

学生回答记录 

1、学生答：2019 年郴州市的 GDP 总量达到了 2410.98 亿，同比上年增长了

7.85%，全市经济运行出现了一种稳中有升的态势，这为 LZ 耳机提供了进入郴州市

场的良好的经济环境。同时，郴州市民普遍使用耳机、并对耳机要求较高的需求为

LZ耳机在郴州上市提供了良好的文化基础。而且，郴州市面上耳机要么效果不好，

要么价格太高，LZ耳机刚好符合要求。 

2、学生答：因为 LZ 耳机配有 10 个独立钕磁铁驱动单元组合技术，而采用这一技

术，将 10 个独立钕磁铁驱动单元组合在一起后，即可呈现逼真的 3D立体环绕音效。

同时，该声音强劲有力、清晰，再配合虚拟 7.1 声道虚拟环绕声沉浸式音效体验，

可使消费者得到逼真的立体效果，令其在使用耳机时有身临其境的感觉。因此，使

用 LZ耳机可实现“3D 立体场景、逼真的环绕音效”。 

3、学生答：因为 LZ 耳机采用了记忆海绵耳垫的被动降噪设计，而记忆海绵耳垫有

很好的记忆功能，且能紧密地贴合人体耳部，在使用时能很好地降低噪音，甚至可

完全隔离杂音，实现零噪音。因此，使用 LZ 耳机可实现“零噪音”效果。 

答辩小组评分：   40       分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级   营销 1702班 

姓   名 陈凯歌 学    号 
20170111522

2 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
  Y伊洗衣液长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师问：Y伊洗衣液有什么特点？ 

2、何老师问：Y伊洗衣液为什么能除菌除螨？ 

3、王老师问：Y伊洗衣液能按需取量？ 

学生回答记录 

1、学生答：Y伊洗衣液能除菌除螨，能按需取量，性价比高。 

2、学生答：由于 Y伊洗衣液中有含有天然椰子和天然茶籽提取物，其中，天然椰子

提取物中的链三酸甘油酯具有极强的灭菌作用，天然茶籽提取物中茶籽柏的仰菌活

性成分具有较强的除螨效果。因此，Y伊洗衣液同时具有极强的除菌、除螨能力。而

其他品牌的洗衣液不能同时实现除菌、除螨的作用，因此，Y伊洗衣液在除菌除螨方

面具有竞争优势。 

3、学生答：由于 Y伊洗衣液瓶盖内嵌入了测量杯盖，可用其在使用洗衣液时测量所

需洗衣液的容量，因此，这有助于长沙市消费者可以对每次要用的洗衣液进行“按

需取量”，减少多余的浪费，降低生活成本。 

答辩小组评分：    38    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 姚鹏 学    号 
20170111511

2 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
艾弥儿儿童沐浴乳株洲市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、肖老师问：艾弥儿儿童沐浴乳好在哪里？ 

2、王老师问：为什么艾弥儿儿童沐浴乳能保护和美白皮肤？ 

3、郭老师问：为什么艾弥儿儿童沐浴乳具有消炎抗菌、驱蚊的功效？ 

学生回答记录 

1、学生答：艾弥儿儿童沐浴乳具有很好的保护和美白皮肤的作用、具有消炎抗菌、

驱蚊的功效，是天然、环保、安全的产品。 

2、学生答：由于艾弥儿儿童沐浴乳中加入了牛奶成分，而牛奶其不仅能保护皮脂，

还能保湿滋润和美白，对保护和美白婴幼儿肌肤具有很好的效果。因此，艾弥儿儿

童沐浴乳具有很好的保护和美白皮肤的作用。 

3、学生答：由于艾弥儿儿童沐浴乳中加入了少量的薄荷植物提取物，而薄荷局具有

消炎抗菌的作用，因此艾弥儿儿童沐浴乳具有消炎抗菌的作用；此外，薄荷里的薄

荷油具有驱蚊的功效，因此，艾弥儿儿童沐浴乳也有驱蚊的功效。 

答辩小组评分：     36     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级   营销 1701班 

姓   名 刘东熳 学    号 
20170111513

3 
指导教师 

旷健玲   

 

毕业设计

题目 
醉梦床垫上海市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、何老师问：消费者为什么会买你的醉梦床垫？ 

2、王老师问：醉梦床垫具有“易清洗”的特征，请问会不会洗坏？ 

3、李老师问：为什么醉梦床垫具有“健康舒适”、“帮助睡眠”的特征？ 

学生回答记录 

1、学生答：醉梦床垫具有“健康舒适”、“帮助睡眠”、“易清洗”、“音乐助眠”、“睡

觉提醒”和“闹铃唤醒”、“性价比高”的特征。 

2、学生答：不会，醉梦床垫采用了 3D 床垫材料，这种材料易于清洗，且清洗后的

3D床垫不会变形，所以不会洗坏。 

3、学生答：由于醉梦床垫采用了 3D床垫材料，该面料是由双面网布和中间连

接丝组成，是 100%涤纶材质，该材质无毒、无异味，并可分解甲醛并实现零甲醛。

同时，该床垫的中间连接丝为涤纶单丝，其能保证床垫具有很好的回弹性，从而可

使使用者能在睡眠中体验到舒适、贴身的感觉，有利于促进使用者入眠，对失眠者

而言，是非常好的助眠床垫。因此，醉梦床垫具有“健康舒适”、“帮助睡眠”的特

征。 

答辩小组评分：   39       分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班   

姓   名 袁艳清 学    号 
20170111512

9 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
say yes红茶长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、何老师问：请问为什么 say yes 红茶会取名为 say yes红茶？ 

2、夏老师问：为什么 say yes红茶具有“提神消疲”的特点？ 

3、郭老师问：为什么 say yes红茶具有“绿色健康”、“营养丰富”、“原生态”的特

点？ 

学生回答记录 
1、学生答：因为本茶的消费人群定位在踏入社会工作或正处于职业迷茫时期的 20-30岁的拼搏

者，say yes翻译成中文就是“说可以”，具有“励志”的寓意，这样使消费人群易产生共鸣，

可以最大程度引发消费者购买的冲动。 

2、学生答：由于 say yes红茶在制作过程中采用了将超临界 CO2萃取技术与传统提取、浓缩和

萃取技术相结合，制备高纯度茶多酚的新工艺，所以保留了 say yes红茶含有 25%的茶多酚（茶

多酚一般占茶叶干物质的 15%- 30%， 茶多酚是构成茶叶色、香、味物质的主要成分之一。）可

以更好地提神消疲。因此，say yes红茶具有“提神消疲”的特点。 

3、学生答：由于 say yes红茶生长在被国家列为红茶的出口创汇基地的云南临沧，此地有最适

合红茶生长的土壤——砖红壤与赤红壤为主，PH值在 4.5至 5.5之间，从而 say yes 红茶含有

特殊的茶碱，味道独特，好喝又解渴。同时，该地的茶叶是天然、原生态的产品，因此，say yes

红茶具有“绿色健康”、“营养丰富”、“原生态”的特点。 

答辩小组评分：    39      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 阳娜 学    号 
20170111520

6 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
SOWO卸妆水郴州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：SOWO卸妆水比其他品牌的化妆水好在哪里？ 

2、何老师问：为什么 S0W0卸妆水具有“祛痘”的功效？ 

3、肖老师问：为什么 SOWO卸妆水具有“祛斑”、“卸妆干净”的功效？ 

学生回答记录 

1、学生答：与其他品牌的化妆水相比，S0W0卸妆水具有祛痘、祛斑、卸妆干净、使

用方便、价格适中的特点。 

2、学生答：由于 SOWO 卸妆水的主要成分是氨基酸，而氨基酸内含有氨基酸类表面

活性剂，其具有很好的温和地疏通毛孔、消除痘痘的作用， 因此 S0W0 卸妆水具有

“祛痘”之功效。 

3、学生答：由于 SOWO 卸妆水中含有绿茶，而绿茶里面含有茶多酚，茶多酚是水溶

性物质，具有清除面部油腻、收缩毛孔、祛斑、抗衰老的作用，因此，SOWO卸妆水

具有“祛斑”、“卸妆干净”之功效。 

答辩小组评分：    36      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 周舒琪 学    号 
20170111511

0 
指导教师 

旷健玲 

 

毕业设计

题目 
  Mom手工皂长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师问：Mom手工皂的核心利益点是什么？ 

2、郭老师问：为什么说 Mom手工皂是“天然、健康”的产品？ 

3、肖老师问：为什么说 Mom手工皂在“淡化痘印、细致毛孔”等方面比同类产品具

有更好的效果？ 

学生回答记录 

1、学生答：Mom手工皂是“天然、健康”的产品，在“淡化痘印、细致毛孔”等方

面比同类产品具有更好的效果，性价比高。 

2、学生答：Mom手工皂由薰衣草精油、橄榄油、植物油、椰子油等天然物质构成。

其中薰衣草精油是从阿尔卑斯山的薰衣草萃取提炼而成；椰子油、植物油、橄榄油

分别从福建省、山东省、海南岛的橄榄油、椰子油、植物油压制而成，这些种植地

的植物都是未经污染的植物，因此，Mom手工皂是“天然、健康”的产品。 

3、学生答：由于 Mom 手工皂内含薰衣草精油占比 30 %，而同类产品一般薰衣草精

油占比仅为 10 %，而薰衣草精油在淡化痘印，细致毛孔等方面的效果与含量多少息

息相关，含量越多，效果越好，因此，Mom手工皂在“淡化痘印、细致毛孔”等方面

比同类产品具有更好的效果。 

答辩小组评分：    36      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 胡传宗 学    号 
20170111521

6 
指导教师 

旷健玲 

王律欣 

毕业设计

题目 
怡泷凉茶湘潭市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师问：怡泷凉茶的核心利益点是什么？ 

2、何老师问：为什么怡泷凉茶是一种天然的、能清热去火、解渴生津、减肥减脂的

凉茶产品？ 

3、李老师问：为什么怡泷凉茶性价比高？ 

学生回答记录 

1、学生答：怡泷凉茶的核心利益点是：它是一种天然的、能清热去火、解渴生津、

减肥减脂的凉茶产品，且性价比较高。 

2、学生答：由于怡泷凉茶内鸡蛋花、菊花、金银花、甘草、夏枯草成分，因此其能

清热去火、解渴生津；又由于其内含山楂、陈皮能等成分，因此能加速新陈代谢、

促进脂质消化,实现减肥减脂的功能。由上可知：怡泷凉茶是一种天然的、能清热去

火、解渴生津、减肥减脂的凉茶产品。 

3、学生答：由于产品定价为 2.5 元/瓶，而竞争对手加多宝、王老吉均约为 3.5 元

一瓶，本产品比竞争对手价格低了 1 元，可却多了减肥减脂的功能，因此性价比很

高。同时，湘潭市 15 岁以上的消费者对凉茶的承受价格在 3元以下，本产品定价为

2.5元，符合湘潭市凉茶消费者的需求。 

答辩小组评分：    38      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 朱宇旋 学    号 
20170111521

1 
指导教师 

旷健玲 

王律欣 

毕业设计

题目 
X牌牙膏长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师问：X牌牙膏的核心利益点是什么？ 

2、郭老师问：X牌牙膏为什么具有清洁牙齿、牙龈止痛、祛牙黄的作用？ 

3、肖老师问：为什么长沙消费者会接受 X牌牙膏为 18.8元/支（180g）？ 

学生回答记录 

1、学生答：X牌牙膏的核心利益点是：具有清洁牙齿、牙龈止痛、祛牙黄的作用 

2、学生答：X牌牙膏中含有水、甘油、山梨（糖）醇、香精等制作牙膏的成分，此

外 X 牌牙膏中含有鸢尾干花、薄荷、藁本、细辛、西吡氯铵、珍珠粉等具有清洁牙

齿、祛除口腔异味、消除牙龈肿痛、祛除牙齿上的病菌、祛除牙黄和牙渍的功效。

综上所述，X牌牙膏具有清洁牙齿、牙龈止痛、祛牙黄的作用。将深受长沙市 20-60

岁的抽烟、吃槟榔男士们的欢迎。 

3、学生答：由于原材料薄荷、藁本、细辛等成本较低，因此产品可以采取低价策略，

定价为 18.8元/支（180g），而长沙市 20-60岁抽烟、吃槟榔的男士们对牙膏的承受

能力刚好在 16元-24 元之间，因此，本产品的定价符合长沙消费者的需求。 

答辩小组评分：     38     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 

 

 

 

https://baike.baidu.com/item/%E8%97%81%E6%9C%AC
https://baike.baidu.com/item/%E7%BB%86%E8%BE%9B
https://baike.baidu.com/item/%E8%97%81%E6%9C%AC
https://baike.baidu.com/item/%E7%BB%86%E8%BE%9B
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班   

姓   名 王志文 学    号 
20170111513

0 
指导教师 

旷健玲 

王律欣 

毕业设计

题目 
明珠牌洗衣凝珠长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师问：明珠牌洗衣凝珠的核心利益点是什么？ 

2、何老师问：明珠牌洗衣凝珠为什么具有“去渍力强”、“护衣亮色”的特点？ 

3、肖老师问：为什么说明珠牌洗衣凝珠性价比高？ 

学生回答记录 

1、学生答：明珠牌洗衣凝珠的核心利益点是它具有“绿色健康”、“去渍力强”、“护

衣亮色”、性价比高的特点。 

2、学生答：明珠牌洗衣凝珠含有 8倍活性成分植物活性剂，其配合天然柔顺剂和天

然酵素成分后，不仅拥有强力的去渍能力，并且还能起到护衣亮色的效果，多方位

解决家庭衣物清洁问题。因此，明珠牌洗衣凝珠具有“去渍力强”、“护衣亮色”的

特点。 

3、学生答：由于明珠牌洗衣凝珠产品定价为 49.9 元/盒（52颗装）、39.9 元/盒（19

颗装）。而长沙消费者对凝珠产品可接受的价格范围为 40-59.9 元/盒（52 颗装）、

30-45 元/盒（19 颗装）。因此，对于长沙年轻人以及中高端消费人群来说，这个定

价是性价比较高的，符合其价格期望。也因此，明珠牌洗衣凝珠具有了“性价比高”

的特征。 

答辩小组评分：    40      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 刘莎莎 学    号 
20170111520

7 
指导教师 

旷健玲 

王律欣 

毕业设计

题目 
伊熙面膜南昌市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、郭老师问：伊熙面膜比其他品牌的面膜好在哪里？ 

2、屈老师问：为什么伊熙面膜具有很好的“美白”功效？ 

3、肖老师问：为什么伊熙面膜有“抗皱”功效？ 

学生回答记录 

1、学生答： 伊熙面膜具有很好的“美白”、“抗皱”功效，且价格在消费者承受范

围之内。 

2、学生答：由于伊熙面膜内含胎盘素成分，胎盘素就是动物脐带提取物，其实就是

马胎盘，马胎盘里面含有氨基酸，氨基酸能使皮肤变白，因此，伊熙面膜具有很好

的“美白”功效。 

3、学生答：由于伊熙面膜内含植物活性肽，而植物活性肽又被称为植物抗氧化肽，

其是一种活性很强的植物因子，能有效促进胶原纤维和弹力纤维结合，能更好地抚

平细纹，能够提高自我修复能力，因此，伊熙面膜有“抗皱”功效。 

答辩小组评分：    35      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班   

姓   名 滕廷宣 学    号 
20170111513

5 
指导教师 

旷健玲 

王律欣 

毕业设计

题目 
湘味坊乳猪肉湖南市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、屈老师问：湘味坊乳猪肉好在哪里？ 

2、李老师问：湘味坊乳猪肉为什么具有“肉质鲜嫩”、“营养价值极高”的特点？ 

3、王老师问：为什么说湘味坊乳猪肉是原汁原味的？ 

学生回答记录 

1、学生答：湘味坊乳猪肉具有“肉质鲜嫩”、“营养价值极高”、原汁原味的特点，且价格实惠。 

2、学生答：由于湘味坊乳猪肉选材采用了湘西凤凰县大坡脑山野外放养的、土生土长的“跑山

猪”，生长环境为无污染的，且空旷的环境有利于猪的运动，使猪肉更加紧致。而跑山猪的食

物大多来源大山深处的绿色植物，大量植物纤维的摄入对于猪肉的健康生长有着特殊的促进作

用，也更加区别于大多人工饲养的猪肉。且由于选用的“跑山猪”是出生 40天左右的、野生放

养的乳猪，因此，湘味坊乳猪肉具有“肉质鲜嫩”、“营养价值极高”的特点。 

3、学生答：由于加工时采用了传统烘烤与现代工艺相结合的做法，这种做法对比大多数乳猪肉

供应商大多采用烟熏火烤来说具有以下鲜明的特定：湘味坊乳猪肉是使用现代烘烤箱，在烤箱

中先放大豆壳、谷壳、米糠等材料，然后再铺一层隔离布，再将湘味坊乳猪肉放置其上，之后再

开烤箱进行烘烤。这种制作手法，既杜绝了烟熏火烤，又保证了能拥有湖南人特爱的烤肉香味，

而且保留了猪肉的原汁原味。所以说是原汁原味的。 

答辩小组评分：     34     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 黄锐 学    号 201701115106 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
黄胖子牛肉干长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么选取该产品？ 

2.为什么选取展览会的方式进行公共活动宣传？ 

3.此产品的核心利益点有哪些？ 

学生回答记录 

1.随着生活节奏的加快，人们的生活压力也越来越大，而在休闲时品尝零食可以减少压力、缓

建紧张情绪、消除内心冲突；个人喜欢吃牛肉干，所以我选择牛肉干作为新产品对象。 

2.人们对食品安全的要求越来越高，采取展览会的形式可以让消费者直观的了解整个生产过程，

放下心中对产品是否安全的戒心，树立优质产品形象，让消费者放心品尝产品并刺激消费者购

买欲望。 

3.产品原材料采用纯天然养殖黄牛肉保证口感；而且产品的营养价值比其他产品高 10％，营养

更为丰富；产品价格相对于其他产品还要实惠，可供不同阶段的消费者购买；产品多种口味，

可满足不同口味消费者。 

答辩小组评分：  38 分（满分 50 分） 

答
辩
小
组 

                            

                                                              

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 

  



22 

 

 

附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 谭艺 学    号 201701115107 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
艺品养颜消食酸枣湘潭市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.是什么原因促使你选择此产品？ 

2.全毕业设计的基本框架、基本结构是如何安排的？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.因为随着时代的进步，人们生活水平的不断提高，对于养颜养身有一定的追求，这便促使我

想到了家乡的一种产品，保证它原本的价值，便有其功效，并且发展前途很大，这也就是我选

择酸枣作为我的新产品的原因。 

2.整体来说呈现一个总分的关系，开头从总体上论述大背景，介绍企业背景，做市场行业分析，

之后的各部分突出介绍本产品，各个特点相互有逻辑联系，相互配合，并且突出其新颖点，又

总归于产品本身成为总体。 

3.我将消费群体定位于湘潭市中档消费群体，因为酸枣本身就属于休闲食品类，能保证绝大多

数消费者进行消费，挖掘更多的消费人群，因此定位于中档消费群体。 

答辩小组评分：   42    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 孔晓庆 学    号 201701115138 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
庆庆美容养颜鸭脖长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.你这个产品的核心利益是什么？ 

2.此产品的优势是什么？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.多种口味，还具有美容养颜功能。 

2.采用人工挑选食材，干净卫生，食材新鲜。秘制调味富含多种人体需要的矿物质。 

3.我将消费群体定位于长沙市学生和社会青年，喜欢卤味休闲小吃，且追求美容养

颜的消费群体。湖南人喜欢吃辣，学生和社会青年居多。且抵不住对美食诱惑。 

答辩小组评分：   36    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 刘玉姣 学    号 201701115139 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
YJ天然空气清新剂邵阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.此产品采取的是什么生产技术？ 

2.选用该产品是为了解决什么问题？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1. 随着时代科技的不断发展创新，此产品采取的是巴氏杀菌技术，利用高温杀菌消毒，安全技

术为消费者带来安全、天然绿色的产品，减少了消费者对产品质量的隐患，让消费者安全使用。 

2.经济水平的不断提高，人们的注重健康的意识也不断增强，生活中随处可闻到一股异味，（厕

所、车里等）选用该产品的目的是为了改善我们日常场所的呼吸环境，空气清新剂可以有效消

除这些异味，是净化空气和改善空气质量的最常用方法，也代表了健康、天然、安全的生活方

式。 

3.我将消费群体定位于邵阳市中高档消费群体，因为 YJ天然空气清新剂是由纯天然植物造成，

生产过程复杂，生产成本较高，导致产品价格高，因此定位于中高端消费群体。 

答辩小组评分：   35.5    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓  名 毛伟香 学    号 201701115140 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
安全隐患检测系统长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.此产品的消费群体是如何定位的？ 

3.目前这个还比较少你觉得你有什么优势？ 

学生回答记录 

1.近段时间接连发生重大交通事故，而且我国每年因各类事故死亡人数约 10万人，而道路

交通事故造成死亡人数占 60%以上，从这些数据中我们可以知道这个是有很大的需求，正所谓是

有需求才有市场，所以我选择了该款产品。 

2.我将消费群体定位于长沙市有车一族，因为我们公司推出的安全测险系统价格在大多数

消费者可以接受的范畴之内，因为定位于中高档消费群体。 

3.对，目前此类产品比较少，这既是机遇也是挑战。目前大多数车都有各种功能，但是功

能不够齐全，且也被设置死了，而且你想要高配置的功能价格也偏高，不在大部分消费者的接

受范围内，所以我们这款产品在功能上比较齐全，还能自由安装，价格也在大多数消费者的接

受范围内，我觉得这些是我的优势。 

答辩小组评分：   36   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 罗玲 学    号 201702133129 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
玲动抗磨耐用拉杆行李箱长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么选择此产品？ 

2.全毕业设计各部分之间逻辑关系如何？ 

3.此产品设计的新创意体现如何？ 

学生回答记录 

1.销售源于生活，随着消费者生活水平的提高，消费者对于物质追求更加看重产品质量感，行

李箱市场就更加会看重产品的抗磨耐用性，行李箱的使用率越来越高，磨损率也高，市场上需

要一款抗磨耐用的行李箱来给消费者使用，所以我选择行李箱作为新产品对象。 

2.整体来说呈现一个总分的关系，开头从总体上论述大背景，之后的各部分相互间有逻辑联系，

相互配合，成为总体。 

3.我为此产品增加了一些创新点，ABS塑料与复合不锈钢拉杆相结合，可伸缩，面料采由牛津

布和一定的金属材料制成，还有可扩展设计及制动器控制速度装置。 

答辩小组评分：   35    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 贺佳乐 学    号 201701115223 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
禾嘉太阳能变温水杯长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.全毕业设计的基本框架、基本结构是如何安排的？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.新产品的开发创造是靠生活中的需求而探索出，此产品顺应了湖南长沙的冬冷夏炎的天气气

候，而禾嘉太阳能变温水杯的特点就是智能便捷，环保清洁，消费者需要这样一款可以及时喝

到热水以及冰水的超智能便捷水杯。 

2.首先在开篇点出主题，客观指出消费者需求，针对需求研发禾嘉太阳能变温水杯，再引出产

品特点，最后对产品的特性展开上市策划。 

3.消费群体主打女性。杯子的特点是及时加热及时制冷，不论是办公白领，家庭主妇，还是学

生群体能对她们起到一个更便捷的作用。并且它的价格相对普通加热水杯处于一个中高档的阶

段，消费者容易接受。 

答辩小组评分：   38    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 黄琴 学    号 201701115224 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
HQ多功能智能椅常德市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.本篇毕业设计采用了哪些研究方式？ 

3.毕业设计在哪些方面有哪些创新？ 

学生回答记录 

1.源于生活，源于自身，因为自己电脑前坐久了，经常性的背跟脖子不舒服。 

2.采用了文献研究法跟调查法。 

3.在现有的按摩椅格局上更具有创新力跟个性化。 

答辩小组评分：   41   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 何世创 学    号 201701115225 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
创创鱼豆腐长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.全毕业设计的基本框架、基本结构是如何安排的？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.销售源于生活，在这个不断创新的时代背景里，人们对于美的追求越来越时尚新颖，而大多

数人都在不停的寻找美味的过程，对于食品来说，一个好的产品在于产品的质量和品质以及它

的包子价格，所以我选择创创鱼豆腐作为新产品对象。 

2.整体来说呈现一个总分的关系，开头从总体上论述大背景，之后的各部分相互间有逻辑联系，

相互配合，成为总体。 

3.我将消费群体定位于长沙市中低档消费群体，因为创创鱼豆腐不属于昂贵高端的食品范畴之

内，价格实惠，因为定位于中低档消费群体。 

答辩小组评分：   36.5    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 段庆 学    号 201701115226 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
女神智能美甲仪宁乡市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.此新产品特产描述是什么？ 

2.此产品的价格是如何定位的？ 

3.此产品有那些机会赢得市场认可？ 

学生回答记录 

1.采用新型 3D打印技术，可实现轻松快速做美甲，健康安全，持久性强，不伤害指甲的角质层，

将对指甲的伤害降到最低，海量图案任意选择，可做到层次分明，细节丰富。 

2..本产品为一款智能产品，市场定价为 3580元一台，包含免费一对一视频培训，性价比超高。

价格定位于中高档产品。 

3.随着人们的经济条件改善，生活水平提高，更多的消费者开始注重健康，安全，而这一理念

刚好是此产品的特点，这为女神智能美甲仪在宁乡上市提供了良机。 

答辩小组评分：  41.5  分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 蒋梦宇 学    号 201701115310 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
梦梦身体乳长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.是有什么灵感让你选用身体乳这个产品呢？ 

2.全毕业设计中你觉得哪个部分最困难？ 

3.你受众目标（消费群体）是哪些？ 

学生回答记录 

1.灵感来源于生活，选用身体乳这个产品作为选题是因为有一天洗完澡在宿舍串寝的时候大家

都会在淋浴后擦身体乳，分别有秋冬季节使用和春夏季节使用的，我脑海里第一个想到的就是

为什么不买那种四季皆可使用的身体乳呢，所以我便选择梦梦身体乳作为新产品对象。 

2.总的来说，我认为最难的是在消费者的偏好分析上，因为要写好这一板块的东西是需要我去

大量调查的，大部分我都是以问卷以及访谈的形式进行展开的，所以这一板块需要我去花费更

多的时间。 

3.我将消费群体定位于长沙市 6 岁以上人群，因为身体乳也属于生活必需品，且梦梦身体乳的

成分采用的都是植物型，6岁以上的人群皆可使用。 

答辩小组评分：   40.5    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 孙楚湘 学    号 201701115328 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
CX精美遮光窗帘怀化市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.品牌窗帘如此之多，如何成为消费者优先选择？ 

3.如何进行媒介选择的？ 

学生回答记录 

1.窗帘在中国具有相当长的一段历史，不管是以前还是现在，窗帘都能够很好的遮

挡家庭隐私，能够很好 

的进行遮光，窗帘也成为住宅的不二选择，所以我选择了窗帘。 

2.第一，从价格上进行优化，因为价格一直是人们注意的点；第二，材料材质进行

优制优选，肯定要优于价格比我们高的，也要优于质量比我们好的。 

3.媒介选择我更多的是选择新媒体，比如小红书、抖音推广。因为此类媒介受众更

广，流量更多，但相对的，价格也越高。 

答辩小组评分：   39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 方许林 学    号 201701115329 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
唐僧药酒岳阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.谈谈你这个产品的优劣势？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1. 中国经济的飞速增长,物质和文化生活越来越丰富.我国人们有了更多的精神和文化的享受

需求,在饮食上不仅追求营养健康,更追求品位品质，当今社会喝酒成为生活的一种常态，酒让

我们促进感情，在这个人情世故的社会，会大大增加产品的销量。 

2.优势：我们这款酒喝多不上头，不伤身体，含有枸杞、玛卡等药物，能够有效的预防疾病；增

加免疫力；能够有效的预防疾病，对人体起到调节身体的作用。 

劣势：知名度还比较低，竞争比较大。 

3.我将消费群体定位于岳阳市中低档消费群体，因为唐僧药酒价格实惠，功能多多，所以定位

于中低档消费群体。 

答辩小组评分：   36   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 汪义武 学    号 201701115330 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
义武变温鼠标衡阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.此产品是如何实现变温这个功能的？ 

3.此产品的媒介选择哪一个最合适？为什么？ 

学生回答记录 

1.冬天长时间使用鼠标时手比较冻，夏天又因为热导致出汗，为了有效地解决消费者在不同环

境条件下使用电脑产生的烦恼，所以我选择了这个产品。 

2.此产品采用的是空气智能探测仪和优晶发热体，空气智能探测仪可以检测当前的温度，而优

晶发热体则可以通过空气智能探测仪将鼠标自动调节为人体最舒适的温度。 

3. 网络直播平台。因为鼠标本来对游戏主播本来就非常重要，现如今电竞行业也是发展迅速，

看直播的消费者也是非常之多，所以利用网络直播平台来销售此产品无疑是非常好的一种选择。 

答辩小组评分： 36  分（满分 50 分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 杨柳烨 学    号 201701115331 指导教师 
何艳君 

 

毕业设计

题目 
烨烨去油洗发水邵阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.此产品的核心利益点是什么？ 

3.此产品的创新之处是什么？ 

学生回答记录 

1.洗发水是人们日常生活中必不可少的日用品，因为自己是油性头发，所以想开发可以去油的

洗发水，身边很多朋友也是油性头发，无疑来说，去油洗发水是一个很好的选择对象，所以我

选择去油洗发水作为新产品对象。 

2.产品的核心利益点有三点：第一点，因为此产品的成分的特别安全的，消费者用的放心，第

二点，可以有效的去除头发上的油脂问题，效果显著，第三点，它有很独特的香味，让人闻起来

心旷神怡。 

3.此产品加入了独有的香味，是其他产品没有的，还有此产品的材料也都是全新研发出来的，

是绿色安全的，是独一无二的。 

答辩小组评分：   35    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 俞正浩 学    号 201701115332 指导教师 
何艳君 

夏阿龙 

毕业设计

题目 
正浩山楂控油洗面奶长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.你为什么选择这个题目？ 

2.你的产品有什么优势？ 

3.你认为毕业设计还有哪些方面不足？ 

学生回答记录 

1.销售源于生活，在这个不断创新的时代背景里，人们对于脸部皮肤越来越重视，

而大多数人都在不停的寻找一款好的控油洗面奶的过程中，正浩山楂控油洗面奶无

疑来说，效果是最显著的，所以我选择正浩山楂控油洗面奶作为新产品对象。 

2.首先消费人群是中低端消费人群，具有价格优势，然后此产品主打控油，在功能

上具有优势。 

3.一、产品不够创新，二、功能不够新颖，现在市场上面也有控油型的洗面奶，三、

此设计市场调查不够完善充分。 

答辩小组评分：   39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 黄李 学    号 201701115124 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
锐果果跳跳糖长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、郭老师：锐果果跳跳糖相对其他的跳跳糖有什么特点？ 

2、熊老师：推广方案中你认为最有效的是什么？为什么？ 

3、李老师：你怎样让你的锐果果跳跳糖能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、相对于现在市场上的跳跳糖，锐果果跳跳糖具有保护视力、安神安眠、促进肠道

吸收等特点，性价比较高。 

2、我认为在市场上推广最有效的方法是邀请专家老开发布会，因为这可使消费者更

好的了解到锐果果跳跳糖，更好的信任锐果果，更好的服务消费者。 

3、首先得让消费者知道锐果果跳跳糖这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可

以举办活动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分：  34  分（满分 50 分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 李林哲 学    号 201701115123 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
猎马人代餐饼干长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、郭老师：为什么选择在长沙市黄兴广场和五一广场促销？ 

2、熊老师：你的竞争产品有哪些呢？ 

3、王老师：怎样维护客情？ 

学生回答记录： 

    1、长沙是五一广场和黄兴广场是长沙市最大最热闹的位置，黄兴广场中心的大

广告牌舞台是最佳的选择。 

2、存臻代餐饼和薏米红豆代餐饼。 

3、首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开

通消费者评价的服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾

客。 

答辩小组评分：   41   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 陈梓欣 学    号 201700015121 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
山药辣条湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、郭老师:山药辣条产品有哪些优势？ 

2、熊老师：山药辣条消费群体定位？ 

3、方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1、（1）山药辣条是首款采用山药成分的一款辣条，选用的都是优质的面粉，所以山

药辣条健康、干净、美味。（2）采用新制的配方，山药辣条营养美味、色泽红亮、

条形整齐、麻辣爽口、香辣劲爽。（3）携带方便，食用也方便，采用小包装，随时

随地都可以食用。 

2、山药辣条属于一种休闲辣条食品，消费者定位与湖南的中高端消费群体。 

3、有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己

的不足，指导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出

宝贵的意见指出我的不足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分： 37 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 黄海涛 学    号 201700015122 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
蓝山矿泉水湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、熊老师：消费者对产品有哪些偏好？ 

2、旷老师：消费者对蓝山矿泉水产品哪些偏好？ 

3、夏老师：怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1、（1）包装方面：随着矿泉水行业的发展，矿泉水各式各样包装外观也多种多样，

湖南消费者越来越喜欢包装新奇、具有特色的矿泉水产品。（2）产品方面：随着湖

南两性社会的发展，人们对饮用水的要求也不断提高，要富有含矿物质和营养物质、

养肾健脾，对身体无副作用等等，无论是老年人、学生还是工作上班族等都对矿泉

水的需求非常之大。 

2、（1）包装方面：随着矿泉水行业的发展，矿泉水各式各样包装外观也多种多样，

湖南消费者越来越喜欢包装新奇、具有特色的矿泉水产品。（2）产品方面：随着湖

南两性社会的发展，人们对饮用水的要求也不断提高，要富有含矿物质和营养物质、

养肾健脾，对身体无副作用等等，无论是老年人、学生还是工作上班族等都对矿泉

水的需求非常之大。 

3、首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消

费者评价的服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分： 31分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 周琦英 学    号 201701115126 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
小小白鞋刷湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师:小小白鞋刷相对于其他清洁剂最突出的一个特点是什么？ 

2、熊老师:为什么会选择鞋刷产品？ 

3、旷老师：怎样让你的小小白鞋刷能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、小小白鞋刷最大的特点就是他的刷头是采用纤维毛，细小的纤维毛与细小柔韧刷

齿，细纤维材质能快速起泡，同时柔韧刷齿，软硬适中，不伤鞋面。 

2、鞋是我们的一个生活必需品，量也比较大，发展前景广。 

3、首先得让消费者知道小小白鞋刷这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以

举办活动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分：  35   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 肖丽芳 学    号 201701115213 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
乐宝多功能变形儿童车长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

     1、李老师：相比较于其他产品而言，乐宝多功能变形儿童车好在哪里？ 

     2、旷老师：乐宝多功能变形儿童车的产品定位是什么？ 

     3、夏老师：你策划方案的不足之处是什么？ 
学生回答记录 

   1、（1）乐宝多功能变形儿童车是一款五合一骑滑两用的新型轻便多功能车。 

     （2）乐宝多功能变形儿童车有专业的质量检测认证，采用进口工艺和独特的造型设计，

坚固耐用又安全。 

     （3）乐宝多功能变形儿童车是可折叠车身，折叠起来身形小巧不占地，收纳方便简单，

易于携带。 

2、主要是在功能和造型方面。（1）功能定位:乐宝多功能变形儿童车功能定位于功能多样

化，一秒变形的儿童车。因为传统的儿童车功能单一，只具有滑行的模式，而乐宝多功能变形

儿童车五合一骑滑两用的创新功能可以满足 1－6岁不同年龄阶段小孩子的需求。（2）造型定位:

乐宝多功能变形儿童车造型定位于时尚新颖、小巧精致美观的造型设计。 

3、有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，

指导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的

不足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：  41   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 尹栋 学    号 201701115214 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
金立智能饮水机邵阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师:金立智能饮水机在针对那种消费人群？ 

2、夏老师:金立智能饮水机的核心卖点是什么？ 

3、熊老师：怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1、金立智能饮水机主要针对中高端消费人群 价格也是比较实惠 各位家庭都可以消

费的起 也有购买能力 产品定位价格是：399 

2、 金立智能饮水机采用的最新的系统 是一款全能新的饮水机 比其他饮水机实惠 

现在的消费者都比较看重养生方面 具有全功能的系统 不管在其他方面咱金立智能

饮水机比较安全先进。 

3、首先我们会不定期地在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消

费者评价的服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：   32  分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 李香湘 学    号 20170005208 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
诗悦精油沐浴露郑州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、熊老师:诗悦沐浴露在针对哪种消费人群？ 

2、李老师:诗悦沐浴露的核心卖点是什么？ 

3、王老师：你认为你的毕业设计不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1、诗悦沐浴露主要针对于中低档消费人群。价格比较实惠，大部分家庭都有购买的能力。产品

定价于 59元 500ml。 

2、诗悦沐浴露主要是添加了天然的薰衣草精油，是一款功效型的沐浴露。精油具有排毒养肤的

作用。现在的消费者们都喜欢天然的产品。所以沐浴露里面少了很多化学成分。用天然的植物

精油来代替。 

3、有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分： 38 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 肖广为 学    号 20170005212 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
心舒速食营养汤长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、李老师:心舒速食营养汤在针对哪种消费人群？ 

2、旷老师:心舒速食营养汤的核心卖点是什么？ 

3、熊老师：你怎样让你的心舒速食营养汤能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、心舒速食营养汤适应于全体消费者。价格比较实惠，绝大部分家庭都有购买的能力。 

2、（1）心舒速食营养汤采用国际最先进的冻干技术，泡冲心舒速食营养汤花费不到两分钟，能

大大节约消费者的时间，有利于消费者合理的利用时间。 

（2）心舒速食营养汤与深圳凡肯设计公司合作打造出国内最新颖、时尚的产品包装，是根据长

沙市消费者的喜好来定制的产品包装，符合长沙市大部分消费者的审美，有利于刺激消费者的

购买欲。 

3、首先得让消费者知道心舒速食营养汤这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活

动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分： 32分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 

姓   名 成程鑫 学    号 201701115215 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
美佳乳液长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师：美佳乳液的产品定位是什么？ 

2、熊老师：相对于其它产品而言，美佳乳液好在哪里？ 

3、何老师：你认为你的毕业设计不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1、主要是在消费群体定位和功能定位（1）消费群体定位：客户群体为中等消费群体，主要包括

爱美女性和 16-40 岁的学习和工作压力比较大的男性，消费水平中等的年轻人，一般大学生和

刚刚工作的年轻白领所占比例大（2）功能定位：击退熬夜肌、抗衰老、提升面部亮度、减少面

部细纹和肤质粗糙有颗粒感；醒脑、安神及改善面部血液循环、缓解因过度疲劳而形成的头晕、

头痛；纯天然，不含刺激成分。 

2、具有一定的醒脑、安神及改善面部血液循环、缓解因过度疲劳而形成的头晕、头痛等功效，

是一款集护理加治愈于一身的护肤乳液，物美价廉，性价比非常高，萃取天然草本精华，纯天

然，不含刺激成分，包装时尚，显档次。 

3、有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：  31   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 何秀平 学    号 201701115325 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
仟格牌袜子永州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、旷老师: 你产品的竞争对手有哪些？ 

2、熊老师: 你产品的优势有哪些？ 

3、熊老师：怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1、梦娜和南极人等其他袜子品牌。 

2、（1）仟格牌袜子主要采用竹炭纤维和精梳棉混纺，原材料选取毛竹，绿色，内含有钾、钙、

镁等多种矿物质，有着保健功能和超强的吸附功能，穿着舒适、保暖、防止异味。 

 （2）袜口设计为宽松版，袜子颜色、款式多种，促进消费者脚部血液循环。 

 （3）仟格牌袜子采用的金箔纸装饰的纸盒，有多种精美图案。 

 （4）仟格牌袜子价格实惠，相比其他品牌更容易被接受。 

3、首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的

服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：   37  分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 史文珍 学    号 201701115303 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
真湘粗粮饼干郴州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、旷老师：真湘粗粮饼干的优势有哪些？ 

2、熊老师：你的竞争产品有哪些呢？ 

3、李老师：你怎样让你的真湘粗粮饼干能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、（1）真湘粗粮饼干主要材料是黎麦，藜麦含人体必需的 9 种氨基酸，是全球 10 大健康

营养食品之一； 

（2）藜麦是从原产地南美洲第斯山区引进过来种植的，各方面与进口藜麦相似且价格便宜； 

（3）藜麦本身含丰富的维生素、多酚、植物甾醇类等等物质，能降低高血压、糖尿病等一

些疾病的风险； 

（4）价格亲民，现价比较高。 

2、猴菇粗粮饼干、好吃点高纤维粗粮饼干等以及其它饼干。 

3、首先得让消费者知道真湘粗粮饼干这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办

活动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分：   39  分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 熊超 学    号 201701115312 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
依一保暖贴衡阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、旷老师：依一保暖贴相较于其他保暖贴而言有哪些优势？ 

2、熊老师：为什么要选择依一保暖贴？ 

3、王老师：怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1、（1）依一保暖贴由于采用了条状透气压敏胶，便不会使肌肤造成闷热之感从而灼烧肌肤，舒

适度更好。 

（2）依一保暖贴由于采用了无纺布透气膜，保暖时长高达 14 小时，保暖时间更长。（3）依一

保暖贴在药物层中添加艾草，从而使保暖贴在保温的同时能快速缓解疼痛、祛湿逐寒，对女性

还能起到温经活络、行气活血、暖宫暖胃，经期护理等效用，功效更多。 

（4）价格实惠，只要 1.5元一片。 

2、衡阳天气湿润和人们的长期劳作而引起的一系列风湿疼痛、腰腿酸痛、关节炎、肩周炎等疾

病会在天气寒冷时发作而购买保暖贴，或者女性因受凉等因素引起的痛经和因天气寒冷或者受

寒所导致的感冒而购买保暖贴。 

3、首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的

服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：  38  分（满分 50 分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 周晓帅 学    号 201701115302 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
灵感运动智能手环湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、旷老师: 你产品的竞争对手有哪些？ 

2、熊老师: 你产品的优势有哪些？ 

3、李老师：你怎样让你的灵感运动智能手环能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、小米手环、华为手环。 

2、（1）灵感智能运动手环技术先进，功能全面。外观非常漂亮、时尚。体验感超好，使用效果

非常好。 

  （2）太阳能充电，灵感智能手环是通过太阳光的照耀，然后吸收太阳的热量生产电量，也可

以通过充电器进行充电，所以在任何时侯都不会因为没有电而烦恼。 

  （3）灵感手环采用纯天然橡胶，对人体健康无毒无害，内部使用高科技材料，外部设计高端

时尚，有动漫、明星、篮球明星、运动员等多样，让消费者可以更好的追求自己喜欢的特点。 

3、首先得让消费者知道灵感运动智能手环这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办

活动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分：   31  分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 吴鸿涛 学    号 201701115301 指导教师 郭瑶 

毕业设计

题目 
舒宁水性笔长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、夏老师:消费者对产品有哪些偏好？ 

2、旷老师:消费者对舒宁水性笔有什么意见？ 

3、王老师：你怎样让你的舒宁水性笔能够快速地打开市场？ 

学生回答记录 

1、长沙是中国一线城市，经济发展状况良好，人均收入不低，对于文具的要求日益增长，其需

求趋势是向高端耐用方向发展，但是由于成为一线城市并不久，长沙的消费者追求的都是价格

实惠，且耐用的产品，向高端耐用方向发展还需要一定时间。 

2、消费者对于目前的舒宁水性笔的意见较统一，普遍都是反应舒宁水性笔的价格有点过高，有

些无法接受，且大部分表示舒宁水性笔知名度不高，在人群中流传得较少，需要我们多多宣传。 

3、首先得让消费者知道舒宁水性笔这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

答辩小组评分： 36 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 
所在班

级 
营销 1602班 

姓   名 张子轩 学    号 201601115241 
指导教

师 

熊英 

 

毕业设计

题目 
思南牌即食蘑菇湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么选用该产品上市？ 

2、策划方案的目的是什么？ 

3、为什么选择用微信来作为媒介？ 

 

学生回答记录 

1、是自己工作中所需要进行出售的产品，并且具有一定的可行性。 

2、提高产品的知名度；提高产品的竞争优势；为思南牌即食蘑菇在湖南省上市打好

基础。 

3、本次新产品上市的主要目标人群普遍还是年轻人，就现况来说，基本上每个人都

会用到微信红包这种消遣方式，利用红包的模式来达到推广的效果，从而促进消费。 

 

答辩小组评分： 33 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 
所在班

级 
营销 1701班 

姓   名 鲁帅婕 学    号 201701115119 
指导教

师 

熊英 

 

毕业设计

题目 
玛丽莲文胸长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么选用这个题目？ 

2、策划方案的目的是什么？ 

3、设计思路是什么？ 

学生回答记录 

1、因为这是我第一次进入到社会后的第一次工作，让我见识到了很多东西，也学会

了很多东西。 

2、本策划方案的目的是为玛丽莲精品文胸在长沙市场上市制定一份新产品上市策划

方案。只要制定一份好的合理的营销方案，预计玛丽莲文胸新产品将会在湖南长沙

市场有很好发展。 

3、本策划方案的设计思路为：首先进行玛丽莲文胸上市的市场情况进行分析，了解

内衣市场行情，然后对玛丽莲进行 SWOT分析和产品的定位，再对玛丽莲内衣进行推

广目标和推广策略，最终进行经费预算和效果评估的分析。 

答辩小组评分： 38 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 张靓 学    号 201701115232 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
巧遇电热锅湖南市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、本策划方案的目的是什么？ 

2、为什么选择在湖南上市？ 

3、新产品核心利益点是如何分析得出的？ 

学生回答记录 

1、本次的策划方案的目的是为了巧遇电热锅能够成功地在湖南市场上市，从而设计

制作的一份新产品上市方案。 

2、因为湖南省具备新品上市的人口数量、消费能力等优势。 

3、从需求诉求、味道诉求、感觉诉求、欲望诉求等等诸多元素进行提炼,,要提炼产

品的卖点,实施差异化定位。 

答辩小组评分： 38分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 
所在班

级 
营销 1701班 

姓   名 周俊 学    号 201701115120 
指导教

师 

熊英 

 

毕业设计

题目 
碧岛智能垃圾桶上海市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录： 

1.你的设计思路是什么？ 

2.为何选取这个产品上市？ 

3.通过这次毕业设计你有何收获？ 

学生回答记录： 

1.本策划方案的设计思路为：第一是介绍碧岛智能垃圾桶有限公司的情况，第二对碧岛智能垃

圾桶的市场分析、新品分析以及介绍碧岛智能垃圾桶的 SWOT分析，第三部分是对介绍碧岛智

能垃圾桶进行市场定位，并对碧岛智能垃圾桶设定一个推广目标，第四部分是设计介绍碧岛智

能垃圾桶的推广策略，最后是进行经费预算与效果评估。 

2、本人曾经在碧岛材料有限公司实习，选取此产品上市，主要是想将在学校里学习过的理论

知识与市场相结合，检验自己的学习成果。 

3.在这次毕业设计的过程里，首先要感谢各位老师的帮助，本人的毕业设计经历多次修改，既

有细节上的，也有结构上的。反复地修改是自己的耐心得到了极大的锻炼。而将理论知识与实

践相结合的总结及对资料的收集分析也让我对这个行业有了更深的理解。 

答辩小组评分： 30 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 熊吉灿 学    号 201701115134 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
灿灿唇膜长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、选用这个题目的理由？ 

2、毕业设计中的数据是出自何处？ 

3、产品最大的特点在哪？ 

学生回答记录 

1：首先选择这个题目是因为自己喜欢化妆品，然后在清洁保方面很多的人都不重视，

导致皮肤的衰老，不健康的状态，所以我研究的是唇部面膜，可以在晚上休息的时

候可以得到保养。 

2：我的毕业设计数据都是经过网页流量，知乎、百度等一些软件来搜集的。 

3：包装采用独特的设计，可以网上定制专属图案，唇膜有中药成分，对人体有益，

价格适中，适合广大消费者。 

答辩小组评分： 36 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 王文钦 学    号 
20170111513

6 
指导教师 

熊英 

 

毕业设计

题目 
花味道鲜花饼长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录： 

1、你的设计思路是什么？ 

2、为何选取这个产品上市？ 

3、通过这次毕业设计你有何收获？ 

学生回答记录： 

1、本设计主要为花味道鲜花饼长沙新产品上市方案，通过针对当前鲜花饼市场展开调查和分

析，深入理解鲜花饼在长沙市场的真实营销环境和重点目标客户的以及竞争对手的属性。使用

营销理论分析，对营销市场细分管理，了解产品上市后的市场价值和目标。在结合鲜花饼的本

身特质的情况下，制定花味道鲜花饼在长沙上市的推广方案，并基于核心价值体系对方案设

计，制定出合理的上市方案结果，对提高花味道鲜花饼在长沙上市销量同时，同时也构建了花

味道鲜花在长沙的品牌价值。 

2、本人比较喜欢吃鲜花饼，选取此产品上市，主要是想将在学校里学习过的理论知识与市场

相结合，检验自己的学习成果。 

3、在这次毕业设计的过程里，首先要感谢各位老师的帮助，本人的毕业设计经历多次修改，

既有细节上的，也有结构上的。反复地修改是自己的耐心得到了极大的锻炼。而将理论知识与

实践相结合的总结及对资料的收集分析也让我对这个行业有了更深的理解。 

答辩小组评分： 32 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 王锦琳 学    号 201701115205 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
辣喜爱酱板鸭长沙地区新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、你的设计思路是什么？ 

2、为何选取这个产品上市？ 

3、为什么选择在长沙市场上市？ 

学生回答记录 

1、这次方案的主要设计思路是：先阐述辣喜爱酱板鸭的基本情况，让后结合目前的产品相关市

场情况来进行分析，接着则是从 SWOT的角度去分析辣喜爱酱板鸭的优劣势以及机会所在，从而

定位辣喜爱酱板鸭在市场中所处的位置，接着根据自身定位来确定 2020年的推广目标，再设计

辣喜爱酱板鸭的推广策略，最终确定相关经费预算明细以及营销的效果评估。 

2、本人曾经做过酱板鸭的推销，选取此产品上市，主要是想将在学校里学习过的理论知识与市

场相结合，检验自己的学习成果。 

3、因为长沙有有足够的需求、人口和购买能力。 

答辩小组评分： 33 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 曾睦钧 学    号 201701115230 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
长白山梅子酒湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么选择用微信来作为媒介？ 

2、为什么选择在国庆期间举办本次活动？ 

3、制定销售目标的依据是什么？ 

学生回答记录 

1、本次活动的主要目标人群普遍还是年轻人，就现况来说，基本上每个人都会用到

微信红包这种消遣方式，利用红包的模式来达到推广的效果，从而促进消费。 

2、选在这个时间进行新品上市是因为消费者有足够的时间可以供他们支配。再一方

面大部分年轻人都会选择在这段时间举办婚宴。 

3、竞品公司的销售规模以及自己公司往年的销售规模。 

答辩小组评分： 31 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 陈雨良 学    号 201701115336 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
良绣保暖鞋垫湘潭市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.良绣保暖鞋垫的形象塑造的亮点有哪些？ 

2.请谈谈你选题的意义是什么？ 

3.请谈谈你毕业设计有哪些不足？ 

学生回答记录 

1. 质量体现产品，服务成就品牌，信誉支撑市场，细心掌握技术，纪律规范企业，创新打造未

来，以百折不挠的毅力和坚持诚信与创新的理念，打造成了同行业中不同凡响的看重实效性的

标准特质。 

2.我发现市场上的大部分自发热保暖鞋垫都是一次性的，而且随着中国文化手工刺绣越来越少，

我觉得中国古老的一些手法应该流传下去。 

3.由于个人能力的不足，在许多内容表述上还是存在着很多不当之处，与老师的期待还是有一

定的差距，有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的

不足，指导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指

出我的不足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计，非常感谢。 

答辩小组评分： 37 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 罗炳琪 学    号 201701115231 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
爱笑多功能笔山东临沂市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、本策划方案的目的是什么？ 

2、为什么选择在山东临沂上市？ 

3、方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1、本策划方案的目的是为了爱创文具新研发的一款产品爱笑多功能笔在山东临沂市

场上市制定一份新产品上市策划方案。 

2、因为山东临沂具备新品上市的人口数量、消费能力等优势。 

3、有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己

的不足，指导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出

宝贵的意见指出我的不足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分： 30 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 王宣 学    号 201701115233 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
茶语社黑茶饮料邵阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、你的产品有什么卖点？ 

3、你怎样让你的产品能够快速地打开市场？ 

2、怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1、市场上虽然茶饮料口味很多，但都是添加了各种添加剂勾兑，影响消费者的身体

健康，我而我们的产品采用纯天然黑茶茶叶制作，无各种添加剂，喝了对身体有益，

价格跟同类产品也一致，消费者能接受对身体有益的产品。 

2、首先得让消费者知道这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3、首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消

费者评价的服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：37分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 黎倩 学    号 201701115127 指导教师 
熊英  

屈奇 

毕业设计

题目 
玺欢你面霜湖南长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、你为什么要选择这个用这个名字来命名？ 

2、您这个产品的核心利益是什么？ 

3、你为什么会觉得你一个刚出市场的产品销量可以有这么高？ 

学生回答记录 

1、因为现在是网络时代，也是流量时代，当红明星的带货能力很强，会因为名字来

了解这个产品。 

2、价格和功效都很好，是平价中的清华面霜。 

3、因为我产品的命名是现在大多数的人都会喜欢的，他们会通过这个名字，然后来

了解我这个产品，然后产品的价格也比较亲民，所以可能大家都会来买个试一下买

个试一下的话呢，也会给我们带来销量当然销量的话，因为产品本身就挺好的，可

能还会有一推一，一推二的情况，销量就会有这么高。 

答辩小组评分： 42 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 段链锟 学    号 201701115326 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
dk人工智能语音蓝牙音箱长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、选择这个题目的理由是？ 

2、为什么要选择在长沙上市？ 

3、如果是你，你会选择在这个产品往哪些方面重点发展？ 

学生回答记录 

1、人工智能语音蓝牙音箱未来发展空间大，作为智能家居的人机对话联接端口，发

展前景不可限量。 

2、长沙经济发展快，市场需求潜力大。每年都有大量的学生进入长沙，而现在的学

生消费水平比较高，而且也是主要接触这些智能产品的主力军。 

3、我会选择在人工智能语音这一块进行重点发展，因为现在的人越来越喜欢简单而

有效率的产品，人工智能语音能解放人民的双手，直接用口去操作就可以了。 

答辩小组评分： 37 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 

 



65 

 

附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 谢希敏 学    号 201701115234 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
花琛防脱发洗发水岳阳市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1. 新产品上市的竞争状况？ 

2. 新产品的优劣势有哪些？ 

3. 新产品上市预算经费是多少?有哪些部分组成？ 

学生回答记录 

1. 通过对市场和行业分析可以得出，企业的经济、科技环境给花琛新产品上市奠定了良

好的基础，现市场上有的品牌产品具有去屑、控油、焗油、修护等功能，但在防脱发方面还有

所欠缺。在这个市场背景下，花琛的新产品是就是主打的防脱发功能的，专业的产品解决专业

的问题，并且还能缓解疲劳，满足人们的需求。因此我们只要针对市场制定一个合理的营销方

案，那么新产品在岳阳市场上市预计会有较大的发展前景。 

2. 优势：（1）花琛洗发水的原材料都是纯天然的药材。 

（2）花琛防脱发洗发水三种香型分别对应三种不同的发质。 

（3）花琛洗发水防脱发的原理，是其中含有抗氧化成分生育酚衍生物和矿物质，能够有效抵抗

头皮氧化，减少脱发的功效，更有利于保护消费者的秀发。 

劣势（1）花琛防脱发洗发水刚刚研发在岳阳上市，目前岳阳消费者对这款产品的信任度不高。 

（2）因为花琛洗发水是新产品上市，生产未形成规模，并且产品成本高，在价格上没有优势。 

3. 新产品上市预算经费为 135600元，由活动经费和广告媒介经费组成。 

答辩小组评分： 37 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 张翔 学    号 201701115313 指导教师 
熊英 

屈奇  

毕业设计

题目 
辰阳啤酒怀化市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么要选择这个产品？ 

2、怎样让你的产品能够快速地打开市场？ 

3、设计思路是什么？ 

学生回答记录 

1、市场上虽然啤酒口味很多，但都是添加了各种添加剂勾兑，影响消费者的身体健康，我而我

们的产品采用纯天然原料制作，无各种添加剂，喝了对身体有益，价格跟同类产品也一致，消费

者能接受对身体有益的产品。 

2、首先得让消费者知道这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并打广告宣

传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3、本策划方案的设计思路为:首先介绍辰阳啤酒有限公司的基本情况，其次进行辰阳啤酒的市场

分析和新品分析以及辰阳啤酒的 SWOT 分析，再对辰阳啤酒进行市场定位,并制定辰阳啤酒的推

广目标，然后设计辰阳啤酒的推广策略,最后进行经费预算与效果评估。 

答辩小组评分： 32 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 

  



67 

 

附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 
所在班

级 
营销 1703班 

姓   名 伍逞威 学    号 201701115320 
指导教

师 

熊英 

屈奇  

毕业设计

题目 
VV金轴键盘永州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么要选择这个产品上市？ 

2、设计思路是什么？ 

3、产品最大的卖点是什么？ 

学生回答记录 

1、曾经在这家公司实习，对产品和市场有一定的了解。 

2、本策划方案的设计思路为：首先介绍 VV金轴键盘的市场情况，其次进行 VV金轴

键盘的市场分析和新品分析，以及 VV金轴键盘的 SWOT分析，再对 VV 金轴键盘进行

产品定位，并制定 VV 金轴键盘的推广目标和推广策略，最后再进行经费预算和效果

评估。 

3、VV金轴键盘使用舒适度高、键盘响应速度快。 

答辩小组评分： 31 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 江妮 学    号 201701115321 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
艾妮美妆魔镜南京市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选用镜子作为本次毕业设计的题材？ 

2.你的产品和同类相比 有什么创新点？ 

3.你如何确定你的产品在市面上能引起反响取得成功呢 

学生回答记录 

1.感谢老师的提问，选用这一题材原因是有三点。第一点是生活中得到的灵感，因为自己和身

边同学每天都会用，但又缺乏一款多功能一体的镜子， 这形成了我灵感的来源；第二，女性用

户对美的追求单单只照镜子不能够满足对美的需求，因为需要所以才有它的产生；第三，镜子

作为身边的常见物在旧物创新就具备一定的意义。 

2.感谢老师的提问，它的最大创新在于是，它把美妆和护肤结合为一体。上妆时，可以通过镜身

背后的灯光，确保在暗淡的环境下，也可以保证妆感十足；其次照镜子，镜子的系统会对面部肌

肤情况进行扫描数据统计，并通过语音系统提醒我们皮肤状态怎么样，是否需要补水？是否需

要控油之类的。 

3.感谢老师的提问。首先，第一点它是建立在市场调研的基础上实现的，我们从中调查了南京

12000，男女比例近似 1：1，他们对这样一款镜子具有一定的认可和喜好。第二点，这样的一款

产品 是根据消费者的需求来实现的，第三点，制定的促销和公关活动也是经过科学合理的分析

和数据统计，因此我相信它会取得成功。 

答辩小组评分： 42分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 
所在班

级 
营销 1703班 

姓   名 徐文镇 学    号 201701115337 
指导教

师 

熊英 

 

毕业设计

题目 
镇正金啤深圳市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、你的产品有什么卖点？ 

2、你怎样让你的产品能够快速地打开市场？ 

3、怎样提高顾客的满意度？ 

学生回答记录 

1、我认为同类啤酒的价格普遍偏高，而且可供选择性少，但我们的产品口味众多，

消费者选择性强，价格比同产品更低，是广大消费者能够经常消费的。 

2、我认为，首先得让消费者知道这个产品，并能够认可。刚开始可以举办活动，并

打广告，然后选好各零售终端，还有酒吧夜场等，并做好一系列的优惠活动。 

3、首先我们会不定期的推出新口味、新包装的啤酒，并定期的做活动，以此来维护

好顾客。 

答辩小组评分： 42 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 周姣艳 学    号 201701115327 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
不二倾心眼镜郴州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么要选择这个产品？ 

2.写这个产品的优势在哪？ 

3.你主要侧重于那些方面？ 

学生回答记录 

1.对于其他产品我可能对眼镜更了解，因为我自己就经常配换眼镜，以我为类型的消费群体来

说，我更了解什么样的眼镜消费者更喜欢。 

2.优势有两点：①因为这个产品在人们的随处可见，人们对它的需求性也很大。②它的更换率

高，一般的眼镜一两年更换一次，这使得这个行业的这类产品利润空间更大。 

3.我主要侧重于眼镜的性能，造型和价格这三点。因为这三点是大多数人会在意的事情，也是

我认为表达毕业设计产品的核心点，从这三点展开描述，使毕业设计的思路更清晰。 

答辩小组评分： 39 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 邹玲 学    号 201701115335 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
零露植物染发膏永州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.全毕业设计的基本框架、基本结构是如何安排的？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.销售源于生活，在这个不断创新的时代背景里，人们对于美的追求越来越时尚新

颖，而大多数人都在不停的寻找变美的过程，染发无疑来说，是最直观的改变一个

人的容貌的途径，所以我选择染发膏作为新产品对象。 

2.整体来说呈现一个总分的关系，开头从总体上论述大背景，之后的各部分相互间

有逻辑联系，相互配合，成为总体。 

3.我将消费群体定位于永州市中低档消费群体，因为染发膏不属于昂贵高端的化妆

品范畴之内，价格实惠，因为定位于中低档消费群体。 

答辩小组评分： 42分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 何晓丽 学    号 201701115333 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
野蔓洗发水南宁市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.创立该品牌的初衷是什么？ 

2.该品牌的客户群体是什么？ 

3.如何快速提高品牌知名度？ 

学生回答记录 

1.秉承着“每个人的头发都值得最好的呵护”的理念，致力于解决消费

者的脱发问题。 

2.具有脱发困扰和追求高性价比洗发水的消费者。 

3.线下广告跟线上广告相结合，外加网络促销活动跟超市促销活动。 

答辩小组评分： 42 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 杜鑫 学    号 201701115338 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
心心除螨沐浴露常德市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、你选择这个产品的原因是什么？ 

   2、该产品的核心利益点是什么？ 

   3、该产品的主要针对哪些消费群体？ 

学生回答记录 

1、在生活中人们常常会外出，回来时总会有一些污垢和细菌残留在人身体上，

这样很容易造成细菌的滋生和螨虫的侵入，而现在市场上的除螨沐浴露效果不佳，

而且还不适用于任何肤质，所以就想上市一款适合各种肤质的除螨沐浴露。 

2、心心除螨沐浴露含有多种草药，如：“艾草、薄荷、苦参等”；采用温和、功

能性强的方式，在不损害皮肤的情况下，能够有效的去处螨虫，防止螨虫生长。 

3、 该产品主要针对所有女性消费者和男性消费者，因为现在的人群经常会外

出，流汗等，容易造成细菌的滋生和螨虫的入侵。 

答辩小组评分： 42 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 聂喜敏 学    号 201701115334 指导教师 
熊英 

屈奇 

毕业设计

题目 
敏敏蒸汽眼罩常德市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、为什么选择这个产品？ 

2、你觉得你这个产品和竞争产品相比好在哪里? 

3、主要针对哪些客户群体，为什么? 

学生回答记录 

1、现代社会主流人群大多都是上班族，每天都在熬夜加班，而现在市场上面眼罩的

功效不佳，甚至有些严重温度过高过热经常会造成一些不良反应，所以我就想上市

一款效果好的眼罩新产品。 

2、与竞争产品相比，其产品质量、功效要好，并且它的气味非常的清新，眼罩造型

和耳带设计采用贴合于眼部结构，材质采用弹性长绒棉无纺布，舒适柔软。 

3、主要针对 16 岁以上的消费群体，因为现在这个年龄段的人群，经常学习熬夜、

加班熬夜等，刚好这个产品能很好的。 

答辩小组评分： 41 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 彭炜 学    号 201701115339 指导教师 
熊英 

 

毕业设计

题目 
战斗豹能量饮料广州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.选用此产品的原因是什么？ 

2.全毕业设计的基本框架、基本结构是如何安排的？ 

3.此产品的消费群体是如何定位的？ 

学生回答记录 

1.曾经做过功能饮料的销售工作，对产品及市场比较熟悉。 

2.整体来说呈现一个总分的关系，开头从总体上论述大背景，之后的各部分相互间

有逻辑联系，相互配合，成为总体。 

3.我将消费群体定位于永州市中低档消费群体，因为功能饮料是快消品，经常使用，

因此定位于中低档消费群体。 

 

答辩小组评分： 34 分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

 

 

 

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级  营销1701班 

姓   名 贺子翔 学    号 
20170111511

1 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
编贝牌早晚牙膏长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.请问你的新产品的特点主要有哪些？ 

2.请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

3.请问你的竞争对手主要有哪些？ 

 

 

学生回答记录 

1.编贝牌早晚牙膏采用纯天然植物配方，对人体不会产生任何刺激；编贝牌早晚牙

膏采用软纸铝箔材质对牙膏进行包装，具有很好的防潮性，可以更加有效的保存牙

膏，防止牙膏变质；产品价格实惠 30元/盒，每盒两支，性价比很高。 

2.由于编贝牌早晚牙膏采用纯天然植物配方，富含金银花提取物、薄荷因子、绿茶

提取物、莲子粉提取物，不但对口腔粘膜无刺激，而且可以起到很好的保护作用；

由于编贝牌早晚牙膏采用软质铝箔的材质对牙膏进行包装，该种材质的包装外壳具

有很强的防潮性，可以有效的防止水汽渗透，更有利于牙膏的保存，有效防止牙膏

功效丧失，因此，可以满足长沙消费者对牙膏的包装要求；由于编贝牌早晚牙膏的

价格也是非常便宜实惠的，30元/盒，每盒有两支，早晚各一支，每支 80g，所以产

品的性价比也是非常高的，可以满足长沙消费者对牙膏产品物美价廉的要求。 

3.主要竞争对手是黑人牙膏与云南白药牙膏。 

 

答辩小组评分：     36     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成

员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 李旦 学    号 
20170111511

3 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
仙人芦荟胶湖南市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1. 请问你新产品的特点？ 

2. 请问你的新产品核心利益点在哪里？ 

3. 请问竞争对手对你的新产品的威胁？ 

学生回答记录 

感谢老师的提问。 

1. 我的新产品的特点： 

（1）仙人芦荟胶比普通芦荟胶除螨、保湿、美白、祛痘的功效更高。（2）仙人芦荟胶配有

用量测试试纸，具有精准用量测算和提醒功能，消费者能根据肌肤的具体情况提醒每次的合适

用量，既不会造成浪费，又能达到最佳除螨、保湿、美白、祛痘效果。（3）仙人芦荟胶价格美

丽。仙人芦荟胶价格在定在 39.8元/支（每支 30克），比普通芦荟胶价格更实惠。 

2.我的新产品也就是小轻自拍神器的核心利益点一共有 4 点：（1）因为仙人芦荟胶原材料

选用了库拉索芦荟叶片，是所有芦荟原材料中芦荟成分含量最高的，能最大限度地满足消费者

对芦荟胶除螨、保湿、美白、祛痘的要求。（2）由于仙人芦荟胶配有用量测试试纸，具有精准用

量测算和提醒功能，消费者能根据肌肤的具体情况提醒消费者每次的合适用量，既不会造成浪

费，又能达到最佳除螨、保湿、美白、祛痘效果，能满足消费者选取合理用量的要求。（3）由于

仙人芦荟胶价格美丽，39.8 元/支（每支 30克），比普通芦荟胶价格更优惠，能满足消费者追求

价廉物美的芦荟胶产品的要求。 

1. 竞争对手的威胁： 

仙人芦荟胶在湖南市场中竞争对手主要有昭贵、完美等，因为上市时间长久，已经具有较

为稳定的销售量和较为成熟的销售渠道，并且培养了一批批忠诚的客源，照此环境看来，对仙

人芦荟胶新产品额上市还存在些许的威胁。 

答辩小组评分：      36    分（满分 50分） 
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答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 周锋 学    号 
20170111511

4 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
炽汇加热鼠标垫湖南市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

4. 请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

5. 请问你的新产品价格定位的特点在哪里？ 

6. 竞争对手对你的新产品有哪些威胁？ 

学生回答记录 

感谢老师的提问。 

2. 我的新产品也就是小轻自拍神器的核心利益点一共有 4点：(1)加热鼠标垫里面安装了

一片柔性的碳钎维发热片，利用碳钎维发热片红外线加热的新型设计,自动加热的同时又不会出

现因温度升高而短路的现象，符合消费者希望能有一款具有加热功能的鼠标垫解决冬天冻手的

烦恼。(2)加热鼠标垫中安装有一个温度控制元件，通过 USB 口接通 5V 电源，碳钎维发热片材

质在红外线的加热和在温度控制元件的控制下会达到 30 摄氏度到 45 摄氏度之间，可任意自由

调节。(3)加热鼠标垫还安装有温度报警装置，超过 45摄氏度温度会发出报价温度并自动断电，

消除了因加热带来的安全隐患。(4)加热鼠标垫价格实惠，炽汇加热鼠标垫 40cm×60cm 尺寸的

售价 50元每块，50cm×70cm尺寸的售价为 70元每块。满足湖南消费者对鼠标物美价廉的需要。 

3. 我的产品的特点： 

（1）使用碳钎维发热片材质红外线加热原理，自动加热的同时不会出现产品短路烧坏其他

部件的问题。 

（2）安装的温度控制元件会把温度控制在 30摄氏度到 45摄氏度之间，可任意自由调节。

使用者可以调节适合自己温度，促进手部血液循环。 

（3）安装的温度报警装置,使产品始终处于 45摄氏度以下的温度，解除了产品发热带来的

安全隐患。 

（4）垫价格实惠，炽汇加热鼠标垫 40cm×60cm 尺寸的售价 50元每块，50cm×70cm尺寸的

售价为 70元每块。 

3.竞争对手对你的新产品有哪些威胁？ 

在湖南市场鼠标垫有很多竞争对手，普通鼠标垫有罗技鼠标垫、赛睿鼠标垫等，加热鼠标

垫有南极人鼠标垫等。这些鼠标垫的共同特点是在湖南市场知名度都较高，而且罗技鼠标垫与

赛睿鼠标垫还具有耐用光滑的特点，南极人鼠标垫也具有加热暖手的特点。对我们炽汇加热鼠

标垫在湖南市场的上市有较大威胁。 

答辩小组评分：      37    分（满分 50分） 
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答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学

院 

物流商学

院 

所学专

业 
市场营销 

所在班

级 
市场营销 1701 

姓   

名 
陈晓芬 

学    

号 
201701115115 

指导教

师 

夏红球 

 

毕业设

计题目 
玊颜眼霜长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、问你的新产品的特点主要有哪些？ 

2、问你的产品有何竞争优势？ 

3、问你的竞争对手主要有哪些?他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是

什么？ 

学生回答记录 

1、我的这款眼霜采用的是纯天然草本植物和多种营养液来作为原材料，包装是以按摩头

滚珠设计，这样不会造成眼霜营养的流失。 

2、我设计的这款眼霜是一款草本类的眼霜，与同类相比较而言气味清新淡雅不油腻这款

产品中含有麦角硫因、人参，高品质成分具有良好的防紫外线、抗辐射的功效。 

3、有百雀羚和欧莱雅。因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而我的产品

在长沙市场上缺少知名度，所以存在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：    35   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   

日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1701班 

姓   名 李小姣 学    号 
20170111513

2 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
筱筱儿童围栏长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、请问你的新产品的特点主要有哪些？ 

2、请问你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

3、请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

学生回答记录 

1、筱筱儿童围栏的材料由天然动物海绵制成，非常柔软，不会因为材质不柔软而造成围

栏安全问题；还拥有自动调节围栏高度的功能，可以防止宝宝爬出安全区域;而且围栏内有微

型监控报警器，可以连接家长手机，在宝宝摔倒和哭闹时家长可以及时知道，宝宝发生摔倒时

还能发出警报；而且它的外观颜色多样且配色柔美，可以很好的安定宝宝的情绪。 

2、我的竞争对手有奥乐儿童围栏和贝易儿童围栏；他们对我的产品上市有可能造成的威

胁是在长沙市场有一定的品牌知名度。 

3、核心利益点主要有三个方面： 

（1）从质量方面来看。公司拥有自己的制作场地，对产品质量非常严格，采用的材料

是特制的一种新型海绵，新型海绵由动物海绵制成的天然海绵，而且不能含有任何的有害物

质，对儿童的身体不会造成任何的伤害，既健康又安全，还通过 CPC认证，其产品质量更加有

保障。 

（2）从功能方面来看。筱筱儿童围栏拥有识别宝宝身体高度来自动调节围栏的高度，而

且内部装有微型监控报警器，这些功能更能保障宝宝的安全，可以让宝宝健康的成长。 

（3）从外观方面来看。筱筱儿童围栏的颜色多样，不单一，可以强化宝宝的认知能力，

提高宝宝的记忆力，而且配色柔美淡雅，可以安定宝宝情绪，消除视觉疲劳。 
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答辩小组评分：     37    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1702班 

姓   名 叶伟 学    号 
20170111521

9 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
筱栩蔬菜藕粉长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、请问你的新产品的特点主要有哪些？ 

2、请问你确定的新产品的市场机会主要有哪些？ 

3、请问你的产品有何竞争优势？ 

学生回答记录 

1、特点：包装精美，采用中式复古包装方式；原料来源安全，健康无污染；含有多

种蔬菜，营养丰富。 

2、市场机会：长沙市民愈加注重营养和健康，为新产品上市提供了契机；快节奏的

生活方式使得消费者忽略了营养的补充，为新产品上市提供了机遇；采取前所未有

的创新方式，为新产品上市提供了商机。 

3、优势：进行包装与配方上的创新，获取更多的消费者青睐；从专门的种植基地采

购的原料，节约了成本，保证了产品的安全健康。 

答辩小组评分：    37      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1702班 

姓   名 盛彬彬 学    号 
20170111522

0 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
大彬老年人智能手表长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.请问你的新产品特点主要有哪些？ 

2.请问你的产品有何竞争优势？ 

3.请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

学生回答记录 

1.大彬老年人智能手表有以下几个特点： 

（1）大彬老年人智能手表采用 GPS精准定位系统，可以通过大彬手表 app获取佩戴

者的精准位置。 

（2）大彬老年人智能手表设置警报系统：当佩戴手表的人晕倒或心律不齐，手表和

安装大彬手表 app手机会发出警报。 

（3）大彬老年人智能手表的价格为 588元/个，价格比其他的智能手表都便宜并且功

能齐全。 

2.优势主要有： 

（1）GPS精准定位技术优势。连接大彬老年人智能手表的手机可以准确的看到手表佩戴者

的位置， 消费者和监护人能够随时查看和手表佩戴者的实时位置。 

（2）警报功能优势。当佩戴者出现晕到或危险时可以给监护人和旁边的人给予警报提

示，因此消费者可以放心的去忙自己的工作。 

（3）物美价廉优势。大彬老年人智能手表定价为 588元/个，满足消费者对老年人智能手

表物美价廉的偏好。 

3.大彬老年人智能手表核心利益点如下： 

（1）大彬老年人智能手表采用了 GPS精准定位技术，因此监护人可以手机客户端知道老

年人实时所在位置，满足消费者关爱父母的需求。 

（2）大彬老年人智能手表内设有警报功能，佩戴者一旦发生意外即警报响起，可以及时

实施救助，为保护老年人的安全提供有效的保障，这在一定程度上解除子女后顾之忧，因此保

障老年人的生活质量，提高子女的幸福指数。 

（3）由于大彬老年人智能手表的定价在 588元/个，性价比较高，能满足在长沙消费者

500-700元/个的价格期望。 

答辩小组评分：      36    分（满分 50分） 
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答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 陈元锋 学    号 
20170111522

9 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
北京现代新 IX25小型 SUV长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

7. 请问你新产品的特点在哪里？ 

8. 请问你的新产核心利益点哪些？ 

9. 请问你的新产品竞争对手有哪些？ 

学生回答记录 

我的新产品具有如下特点： 

（1）动力方面，北京现代新 IX25小型 SUV发动机为 T1.4L，动力强劲，加速性能好。 

（2）外观方面，北京现代新 IX25 小型 SUV 外观时尚、大方、动感漂亮，不仅仅具有越野

风格，同时具有时尚的流线型设计。 

（3）车内空间，北京现代新 IX25小型 SUV的车内空间有了一定的提升,车辆的宽度较上一

款增加了 15mm，轴距长度增加了 10mm，总之相比老款，车内空间已经提升明显。 

（4）物美价廉。北京现代新 IX25小型 SUV价格在 10.89万元-14.89万元之间，起步价才

10.89万元，属于合资车同级别价格较低的车型，性价比相对很高。 

2.新产核心利益点 

（1）由于北京现代新 IX25 小型 SUV 采用了 T1.4L 发动机，动力强劲，加速性能好，从技

术上满足了消费者对于驾驶感受的需求。 

（2）由于北京现代新 IX25 小型 SUV 外观时尚、大方、动感漂亮，不仅仅具有越野风格，

同时具有时尚的流线型设计，满足了长沙消费者对小型 SUV汽车外观的需要。 

（3）由于北京现代新 IX25 小型 SUV 车辆的宽度较上一款增加了 15mm，轴距长度增加了

10mm，相比老款，车内空间提升明显。满足了长沙消费者追求小型 SUV汽车较大空间的需要。 

（4）由于北京现代新 IX25 小型 SUV 价格在 10.89 万元-14.89 万元之间，新车起步价才

10.89万元，属于合资车同级别价格较低的车型，性价比相对很高，所以在价格上可以满足长沙

消费者物美价廉的需求。 

3.新产品的的威胁 

目前，长沙市场上存在较多的同类竞争者，例如丰田小型 SUV、别克小型 SUV。他们在长沙

的市场品牌比较有名，已经较为稳定和成熟的市场影响力，产品也具有一定的优势，销售情况

也比较好，给北京现代新 IX25小型 SUV长沙市场的上市造成了一定程度的威胁。 

答辩小组评分：     35   分（满分 50分） 
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答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1703 

姓   名 周颖 学    号 
20170111530

5 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
完美智能美妆冰箱衡阳市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.请问你的新产品主要特点有哪些？ 

2.请问你的新产品价格定位的依据主要是什么？ 

3.请问你新产品的核心利益点是什么？ 

学生回答记录 

1.我的产品特点（1）智能恒温。（2）防尘抑菌保质。（3）独特的温度分层设计。 

2.价格定位的依据（1）完美智能美妆冰箱的消费者群体定位于衡阳市中档消费群体。（2）

2019衡阳市 GDP超 3363亿元，地区总值同比增长 8.1％，增速位居全省第一位，同时衡阳市人

均消费支出 20841元，比上年增长 14.7％。随着衡阳市人民的可支出消费日渐增长，具有较强

的消费能力。（3）完美智能美妆冰箱的价格定位为每台 399元,衡阳消费者完全购买得起。 

3.我的产品的核心利益点是（1）因为完美智能美妆冰箱使用半导体制冷技术，可以进行温

度调节，保持产品活性，有效锁住营养成分，避免流失，促进吸收。（2）完美智能美妆冰箱采用

密闭干燥技术，解决了护肤品放在家用电冰箱和卫生间内，容易滋生细菌、变质等问题。（3）完

美智能美妆冰箱采用的独特温度分层设计，在分层设计下一层是适合化妆品保存的 0-9 度低温

层，另一层是常规收纳层，温度在 20度左右。这样的划分更方便化妆品进行分类。 

答辩小组评分：       37   分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 王明慧 学    号 
20170111530

6 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
小象卸妆巾郴州市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

10. 请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

11. 请问你的新产品价格特点哪里？ 

12. 你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么? 

学生回答记录 

感谢老师的提问。 

4. 我的新产品的核心利益点一共有 3点： 

（1）由于小象卸妆巾是由无纺布、China高级配方胶束组成，成分有：透明质酸、水杨酸、

洋甘菊提取物、芦荟汁，能够达到深层清洁皮肤，无刺激，无残留；控制皮肤油脂；收缩毛孔，

紧致皮肤；防腐杀菌，能满足消费者卸妆彻底无残留同时又能护肤的要求。 

（2）由于小象卸妆巾新颖的外观设计，精致独立的小包装，非常方便携带，能满足消费者

追求精致生活质量和方便实用的要求。 

13. （3）由于小象卸妆巾定价 89.9 元一包，性价比高，是一种价廉物美的好产品，会受到消

费者的普遍认可。小轻自拍神器的定价依据主要来源于 2.请问你的新产品价格特点： 

（1）小象卸妆巾的湿巾用的是高品质无纺布,清洁水是由 China高级配方胶束组成，富含

透明质酸，水杨酸，洋甘菊提取物、芦荟汁，用胶束技术清洁皮肤，皮肤不会受到损害，具有

出色的深层清洁功效，小象卸妆巾同时能控制皮肤油脂；收缩毛孔，紧致皮肤；防腐杀菌，并

且具有强大的护肤功能。。 

（2）小象卸妆巾包装精美，设置有独立的小包装，使用非常方便。每次卸妆一小包就完

全够了 

（3）小象卸妆巾售价 89.9元一包，内含 50小包相当于 500ml的贝德玛卸妆水，平均一

小包只要大约 1.8元，价格亲民，是一种价廉物美的卸妆巾。 

3.你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

（1）竞争对手主要有：郴州市场上小象卸妆巾的竞争威胁来自珀莱雅卸妆水和贝德玛卸妆

水。 

（2）他们对我的产品的威胁：珀莱雅和贝德玛都是郴州市场占有率、知名度比较高的卸妆

品牌，如何在这两大品牌中脱颖而出，这给小象卸妆巾带来的一定的威胁。 

答辩小组评分：      35   分（满分 50分） 
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答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1703 

姓   名 蒋倩 学    号 
20178111530

7 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
蒋氏静脉曲张弹力袜长沙市场新产品上市策划 

答辩老师提问记录 

1、请问你的产品有何竞争优势？ 

2、请问你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

3、请问毕业设计对你的成长帮助大不大？你在毕业设计过程中学到了什么？ 

学生回答记录 

1、a、采用了三种原材料混合的新型纤维，弹性比同类产品高出 30% 

    b、采用了黄金分压、3D 立体裁剪等工艺制造，减少对腿部的压力。 

c、拥有同类产品不同的款式规格。 

d、价格优势。 

2、竞争对手有：足倍健，舒尔美 

威胁：足倍健，舒尔美在市场上具有知名度，有稳定的销售量。 

3、这次毕业设计的完成对我的成长帮助挺大的，在毕业设计过程中我学到了必须要有清晰的逻

辑思维，要知道竞争对手的定位跟自己产品的定位有何不同，从而找出突破口，所谓知己知彼

百战百胜。 

答辩小组评分：     38     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 李美红 学    号 
20170111530

8 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
小轻自拍神器长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

14. 请问你新产品的核心利益点在哪里？ 

15. 请问你的新产品价格定位的依据在哪里？ 

16. 请问你对你的新产品上市做了哪些调查？ 

学生回答记录 

感谢老师的提问。 

5. 我的新产品也就是小轻自拍神器的核心利益点一共有 4点： 

第一点：小轻自拍神器采用了蓝牙技术，因此消费者与手机能够分离 15米，实现远距控制，满

足了消费者想要解放自己的双手，拍出他拍视角照片以及完美视角的全景照片的需求。 

第二点：小轻自拍神器设置有 USB 接口，因此可以实现多次重复长时间充电使用，增长产品的

寿命和使用周期，满足消费者对产品环保、绿色理念的追求。 

第三点：小轻自拍神器采用了语音自动识别技术，因此实现远程语音控制，能够让消费者拍照

过程快捷又方便。 

第四点：小轻自拍神器的定价 20.6 元/个，具有较高的性价比，且在长沙消费者 20-30 元期望

的价格区间内。 

6. 小轻自拍神器的定价依据主要来源于两个方面： 

第一个方面：从产品生产的成本，通过专业人士的勘察和计算，可控制成本为 8-10元/个。 

第二个方面：从市场调查的数据，消费者的期望价格区间在 20-30元，竞争者产品在 80-200元

不止。 

综合两个方面，小轻自拍神器定价为 20.6元/个，具有高性价比的产品。 

3.对小轻自拍神器上市做了四个方面调查： 

第一个方面：关于市场宏观环境和微观环境的调查，包括长沙市政治政策、经济、文化以及长沙

市竞争者、替代品的威胁、潜在竞争者等具体调查内容。 

第二个方面：关于长沙市场自拍产品的偏好调查，包括自拍产品的功能、价格等方面的具体内

容。 

第三个方面：关于长沙市场竞争产品的调查，包括有竞争主数量、哪些主要竞争者、竞争者的优

势劣势、竞争者价格功能等方面的具体调查内容。 

第四个方面:关于小轻自拍神器在长沙市场的竞争状况详细调查，包括小轻自拍神器与竞争对手

数据对比参照、小轻自拍神器在市场竞争的优势劣势等具体调查内容。 
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答辩小组评分：      42    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 1703 

姓   名 周艳姣 学    号 
20170111530

9 
指导教师 夏红球 

毕业设计

题目 
安心老人鞋衡阳市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

 1.你的新产品的特点主要有哪些？ 

 2.你的产品有何竞争优势？ 

 3.你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

学生回答记录 

1.你的新产品的特点主要有哪些？ 

(1)安心老人鞋左脚鞋底内置防水 GPS芯片，超长待机 12个小时以上，定位精准到 5-10米，

只需下载安心 APP绑定设备即可随时查看行动轨迹； 

(2)安心老人鞋使用热熔材料结合厚实的填充材料打造，质地蓬松柔软，有良好的弹性，另

外采用菱行纹理与橡胶贴片结合打造的鞋底，不易打滑，舒适性和安全性强； 

(3）安心老人鞋仅需 289元/双，满足衡阳消费者对价格实惠的追求。 

2.你的产品有何竞争优势？ 

（1）可随时查看行动轨迹，掌握实时踪迹动态。安心老人鞋采用左脚鞋底内置防水 GPS芯

片，老人消费者或其监护人能够随时查看和掌握行动轨迹。 

（2）柔软性及抓地性强。安心老人鞋使用热熔材料结合厚实的填充材料，质地蓬松柔软，

有良好的弹性；采用菱行纹理与橡胶贴片结合打造的鞋底，不易打滑。 

（3）定价 289 元/双，满足衡阳消费者对老人鞋价格的偏好。据调查统计的结果来看，衡

阳消费者普遍只能接受 300元/双以下的价格。 

3..你的竞争对手主要有哪些？他们对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

在衡阳老人鞋市场，足力健和小步智行是目前安心老人鞋主要的竞争品牌。 

（2）竞争对手可能对安心老人鞋造成的威胁 

足力健老人鞋可能对安心老人鞋造成的威胁:广告宣传力度广，品牌形象深入人心，有了一

定忠诚的消费者； 

小步智行老人鞋可能对安心老人鞋造成的威胁:有开发 GPS定位功能，能有效防止老年迷路

或走失的情况发生，满足消费者提出的新需求。 

答辩小组评分：     40     分（满分 50分） 



96 

 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 市场营销 1702 班 

姓   名 欧佳 学    号 
20170111522

1 
指导教师 

夏红球 

 

毕业设计

题目 
佳智扫地机器人长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1、请问你的新产品的特点主要有哪些？ 

2、请问你的产品有何竞争优势？ 

3、请问你确定的新产品的市场机会主要有哪些？ 

学生回答记录 

1、特点：佳智扫地机器人体型轻薄，高度仅达到 7.7cm，拥有升级摄像头，150°

广角，外扩双边刷，320ml大水箱，APP智能语音控制。 

2、优势：佳智扫地机器人包装采用独特的圆形设计，设计富有新颖；价格实惠，

物有所值。 

3、机会：经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一

些不足点，这都给佳智扫地机器人进入长沙市场提供了很大的机会。 

答辩小组评分：     37     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

   

答辩小组组长签名：                               2019年  12  月 28   日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 李静 学    号 
20170111522

8 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
LJ电动平衡车湖南新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择 LJ 电动平衡车作为毕业设计题目？ 

2. 请问你确定的新产品的市场机会主要有哪些？ 

3.竞争对手对你的产品上市有可能造成的主要威胁是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在 LJ 电动平衡车公司实习，其产品具备了以下的特点：电动平衡车采用蓄电池来供电，提

高该电动平衡车的使用年限。同时，电动平衡车还具有一些特殊的功能，比如，GPS 定位的功

能、拍照的功能、闹钟提醒的功能、蓝牙音乐等。目前，该产品正打算在湖南市场上市。 

2. 经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给产品

进入长沙市场提供了很大的机会。 

3. 因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而我的产品在市场上缺少知名度，所以

存在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 李聪 学    号 
20170111531

9 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
蒲公英爽肤水长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择蒲公英爽肤水作为毕业设计题目？ 

2. 你怎样让蒲公英爽肤水能够块速的打开市场？ 

3. 方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

 1.因为曾推销蒲公英爽肤水，蒲公英爽肤水是蒲公英公司推出的一款新产品，天然无化学添加

剂，保湿，美白，护肤功效持久,对于不同的肤质来说，可以结合自己的需求进行选择。 

2. 首先得让消费者知道蒲公英爽肤水这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 陈湘慧 学    号 
20170111510

2 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
杏雨梨云香水湖南市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择杏雨梨云香水作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让杏雨梨云香水能够块速的打开市场？ 

3. 方案不足之处是什么？ 

学生回答记录： 

1.曾经在杏雨梨云做过兼职，销售杏雨梨云香水。杏雨梨云香水是一款专为国人设计的一款香

水，价格亲民，高雅而又实用。 

2. 首先得让消费者知道杏雨梨云香水这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 胡升艳 学    号 
20170111520

3 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
雨卉唇膏杭州市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择雨卉唇膏作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让雨卉唇膏能够块速的打开市场？ 

3. 竞争对手对你的产品上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在湖南雨卉化妆品有限公司实习，是一家以研发和销售为一体的化妆品公司，其主打产品就

是雨卉唇膏。目前，雨卉唇膏为了提高企业知名度，扩展杭州市场，正在杭州上市。 

2. 首先得让消费者知道雨卉唇膏这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而我的产品在市场上缺少知名度，所以存

在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 邓程文 学    号 
20170111522

7 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
  程步为赢小鱼干湖南地区新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择程步为赢小鱼干作为毕业设计题目？ 

2. 请问你确定的新产品的市场机会主要有哪些？ 

3. 方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在程步食品有限公司做销售兼职业务员，公司是多类型食品加工生产企业，同时是食品加工

生产类型企业前三强的行业标杆，目前公司准备上市。 

2. 经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给产品

进入长沙市场提供了很大的机会。 

3.在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指导老师也给了我很多建议，也希望借此

次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不足之处，我会认真修改更加完善好我的

毕业设计。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 戴荣华 学    号 
20170111520

2 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
荣华智能温控毯湖南地区新产品策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择荣华智能温控毯作为毕业设计题目？ 

2. 你怎样让荣华智能温控毯能够块速的打开市场？  

3. 怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1.曾在荣华智能家居有限公司实习，其是一家专业生产、研发、销售一体化的智能家居有限公司。

在这个快节奏运转的时代，睡眠质量不好成了很多人的困扰，因其在湖南地区上市，所以选择

其作为毕业设计选题。 

2. 首先得让消费者知道荣华智能温控毯这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活

动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的

服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：    39      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 任婕 学    号 
20170111510

4 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
芳丝洗面奶长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择芳丝洗面奶作为毕业设计题目？ 

2. 2.你怎样让芳丝洗面奶能够块速的打开市场？ 

3. 竞争对手对你的产品芳丝洗面奶上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在超市推销过洗面奶，芳丝洗面奶是属于中国的护肤品牌，其公司是一家以化妆品和护肤品

为主的企业，成立于 2020 年 5 月，位于湖南长沙。。目前该产品准备在长沙市上市。 

2.首先得让消费者知道芳丝洗面奶这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并

打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而我的产品在市场上缺少知名度，所以存

在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 彭震 学    号 
20170111510

1 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
震振磁力自动搅拌杯长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择震振磁力自动搅拌杯作为毕业设计题目？ 

2.请问震振磁力自动搅拌杯的市场机会主要有哪些？ 

3.竞争对手对震振磁力自动搅拌杯上市有可能造成的主要威胁是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在震振磁力自动搅拌杯有限公司实习，该产品采用陶瓷杯身、塑料底座与磁力搅拌子三部分

组成，不仅触感温润细致，且便于冲洗。目前该产品打算在长沙市场上市。 

2.经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给震振

磁力自动搅拌杯进入长沙市场提供了很大的机会。 

3.因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而震振磁力自动搅拌杯在市场上缺少知名

度，所以存在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 彭丹 学    号 
20170111510

3 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
新秀面膜湖南长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择新秀面膜作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让新秀面膜能够块速的打开市场？ 

3. 怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1.曾在新秀公司实习，新秀面膜准备在长沙市场上市，因此以此产品为选题。 

2. 首先得让消费者知道新秀面膜这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并

打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的

服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：    39      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 潘宏发 学    号 
20170111510

5 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
耀你美闪耀洗发水湖南省新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择耀你美闪耀洗发水作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让耀你美闪耀洗发水能够块速的打开市场？ 

3. 方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1.曾做过洗发水推销工作，耀你美洗发水将在湖南省新产品上市，因此将其作为选题。 

2.首先得让消费者知道耀你美闪耀洗发水这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活

动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 吕晨 学    号 
20170111531

8 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
十一石 bb霜气垫湖南长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择十一石 bb 霜气垫作为毕业设计题目？ 

2. 你怎样让十一石 bb 霜气垫能够块速的打开市场？ 

3. 竞争对手对十一石 bb 霜气垫上市有可能造成的威胁主要是什么？ 

学生回答记录 

1.曾在十一石有限公司做过暑假兼职，为了公司的发展，十一石公司决定 2020 年将十一石 bb 霜

气垫在湖南长沙上市，因此以其做为毕业设计选题。 

2. 首先得让消费者知道十一石 bb 霜气垫这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活

动，并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 因为他们上市时间比较久，销售量和知名度都很高，而十一石 bb 霜气垫在长沙市场上缺少知

名度，所以存在一定的环境威胁。 

答辩小组评分：    39      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 陆宝莲 学    号 
20170111510

8 
指导教师 

肖晓琳 

肖娜 

毕业设计

题目 
宝美牌染发剂广东市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择宝美牌染发剂作为毕业设计题目？ 

2. 请问宝美牌染发剂的市场机会主要有哪些？ 

3. 怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1.曾做过染发剂的推销工作，对莲雅美妆有限公司比较了解。该产品打算在广东地区推广上市，

因此以其为毕业设计选题。 

2. 经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给宝美

牌染发剂进入长沙市场提供了很大的机会。 

3. 首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的

服务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：    39      分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 张政 学    号 
20170111531

7 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
张张天然狗粮长沙新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择张张天然狗粮作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让张张天然狗粮能够块速的打开市场？  

3. 怎样维护客情？ 

学生回答记录 

1.曾经做过狗粮的兼职销售工作，张张天然狗粮正打算在长沙市场上市，因此以此为选题。 

2.首先得让消费者知道张张天然狗粮这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.首先我们会不定期的在各个零售终端进行调查，并在公众号，微博等平台开通消费者评价的服

务，及时了解消费者需求，并定期的举办活动，以此来维护好顾客。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1702班 

姓   名 谢陈正 学    号 
20170111520

1 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
景怡山蜂蜜广东地区新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择景怡山蜂蜜为毕业设计题目？ 

2. 你怎样让景怡山蜂蜜能够块速的打开市场？ 

3. 方案不足之处是什么？  

学生回答记录 

1.曾经做蜂蜜的推销工作。目前，景怡山蜂蜜准备在湖南市场上市。 

2. 首先得让消费者知道景怡山蜂蜜这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 肖妮 学    号 
20170111511

7 
指导教师 

肖晓琳 

肖娜 

毕业设计

题目 
漫妮装饰长沙市场新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择漫妮装饰长沙市场作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让漫妮装饰能够块速的打开市场？ 

3.请问漫妮装饰的市场机会主要有哪些？ 

学生回答记录 

1.曾在漫妮装饰有限公司实习，漫妮装饰有限公司欲将产品打入长沙市场。 

2.首先得让消费者知道漫妮装饰，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并打广告宣传，

然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给漫妮装

饰进入长沙市场提供了很大的机会。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 吴积光 学    号 
20170111531

9 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
地一田径钉鞋长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择地一田径钉鞋作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让地一田径钉鞋能够块速的打开市场？ 

3.方案不足之处是什么？  

学生回答记录 

1.曾在极光体育用品销售有限公司实习，新产品地一钉鞋计划 2021 年在湖南省长沙市上市，因

此以此为选题。 

2. 首先得让消费者知道地一田径钉鞋这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，

并打广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3. 有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指

导老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不

足之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1703班 

姓   名 温祥 学    号 
20170111531

5 
指导教师 

肖晓琳 

 

毕业设计

题目 
猪猪肉干湖南新产品上市策划方案   

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择猪猪肉干作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让猪猪肉干能够块速的打开市场？ 

3.方案不足之处是什么？ 

学生回答记录 

1.曾推销过肉干产品，目前猪猪肉干正打算在湖南市场上市，因此以其为毕业设计选题。 

2.首先得让消费者知道猪猪肉干这个产品，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并打

广告宣传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.有一些问题还得进一步钻研与思考，在写和修改毕业设计的过程中认识到了自己的不足，指导

老师也给了我很多建议，也希望借此次答辩机会，各位老师能够提出宝贵的意见指出我的不足

之处，我会认真修改更加完善好我的毕业设计。 

答辩小组评分：      39    分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 
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附件:6： 

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表 

（答辩小组用表） 

 

所在学院 物流商学院 所学专业 市场营销 所在班级 营销 1701班 

姓   名 谭蜜 学    号 
20170111511

6 
指导教师 

肖晓琳 

肖娜 

毕业设计

题目 
柒凛晾衣杆长沙市新产品上市策划方案 

答辩老师提问记录 

1.为什么会选择柒凛晾衣杆作为毕业设计题目？ 

2.你怎样让柒凛晾衣杆能够块速的打开市场？ 

3.请问柒凛晾衣杆的市场机会主要有哪些？ 

学生回答记录 

1.曾推销过晾衣杆产品，目前柒凛晾衣杆正打算在长沙市场上市，因此以其为毕业设计选题。 

2.首先得让消费者知道柒凛晾衣杆，并能获得消费者的认可。刚开始可以举办活动，并打广告宣

传，然后选好各零售终端，做好一系列的优惠活动。 

3.经济水平的不断提高为我们提供了经济基础，同类竞争产品都存在一些不足点，这都给柒凛晾

衣杆进入长沙市场提供了很大的机会。 

答辩小组评分：     39     分（满分 50分） 

答
辩
小
组
成
员 

                                                                                              

                                                            

                                           

答辩小组组长签名：                  2019 年 12 月 28日 

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。 

 

 

 


